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nessun uomo è ricco in una comunità povera

Economia in Circolo
Lariofiere (Erba) - 29 novembre 2024





Quando si pensa al concetto di "eco-
nomia circolare", la maggior parte delle 
persone viene ricondotta mentalmente 
alla raccolta differenziata del rifiuto e ai 
numerosi processi che conducono ad un 
favorevole riciclo del suo materiale. In ef-
fetti, il tema è dibattuto da diversi anni, e 
da altrettanto tempo si cerca di compren-
dere quali siano le possibilità di organizza-
zione e ottimizzazione delle dinamiche che 
interessano il settore e tutti i player coin-
volti nel macromondo del riciclo. In Linx 
abbiamo diverse realtà che si occupano 
del tema. Una bella iniziativa è ad esempio 
quella proposta dal team di Borsino Rifiu-
ti che ha da poco lanciato l'idea di "Smart 
Circular City" un progetto che ha interes-
sato il capoluogo lombardo.

Le Smart Circular Cities offrono un 
modello di sviluppo urbano sostenibile 
basato su tecnologie avanzate, economia 
circolare e servizi intelligenti. La rigene-
razione urbana, il riutilizzo delle risorse 
e l'inclusione sociale sono centrali, con 
un focus su infrastrutture ecologiche e si-
stemi predittivi per la gestione efficiente 
dei servizi. L'adozione di tecnologie come 
machine learning e blockchain abilita nuo-
vi modelli di business sostenibili. Questo 

approccio mira a raggiungere gli Obiettivi 
di Sviluppo Sostenibile (SDG), promuoven-
do città resilienti, inclusive e rispettose 
dell'ambiente.

Ma L'economia Circolare non si limita 
soltanto alla gestione e alla rivalutazione 
del rifiuto. Anche il settore dell'energia 
è infatti al centro di un dibattito che vede 
moltissime parti coinvolte. Il riefficienta-
mento energetico degli edifici, l'identifica-
zione e l'implementazione di soluzioni per 
le energie rinnovabili e le nuove frontiere 
della cibernetica e della produzione di bat-
terie sono elementi interessanti destinati 
a piombare nella nostra vita personale e 

professionale nei tempi in arrivo. 
Anche in questo settore, Linx vanta di 

diverse aziende iscritte che si occupano 
di energia. Una di quelle di cui vi abbiamo 
parlato, e che rappresenta un bellissimo 
esempio virtuoso di utilizzo del Circuito, è 
Geneco Group, che dopo l'acquisizione de 
La Termotecnica continua ad operare per 
incrementare la propria portata d'azione e 
migliorare il suo approccio all'innovazione. 

C'è però un altro settore che viene spes-
so poco considerato, e che rappresenta 
invece un elemento molto importante del 
"sistema della sostenibilità circolare". Si 
tratta del settore finanziario e di tutte le 
sfaccettature connesse. Ecco l'ambiente 
in cui il team di CircuitoLinx si sente più 
a suo agio nell'agire quotidiano. L'accesso 
al credito sta diventando una questione 
sempre più complessa per le aziende del 
territorio, che spesso si trovano schiaccia-

te da un mercato rapido e imprevedibile, e 
che talvolta faticano a trovare il supporto 
dalle istituzioni e dagli enti che fino a qual-
che decennio fa rappresentavano una vera 
fonte di risorse per l'economia locale. 

In Linx, attraverso la circolarità del 
credito, operiamo da anni per cercare di 
fornire uno strumento utile e una risorsa 
aggiuntiva per gli imprenditori del terri-
torio, attraverso la fornitura di una piat-
taforma e di una serie di servizi a valore 
aggiunto orientati proprio all'incremento 
della capacità del business e dell'esercizio 
aziendale. 

Sono molti i Circuiti di Credito e gli enti 
che cercano soluzioni innovative per ri-
consegnare vitalità e vigore alla circolari-
tà finanziaria, allo scambio di risorse e al 
processo di stringimento della famigerata 
forbice sociale (una drammatica realtà del 
nostro tempo, un trend che andrebbe in-
vertito il più presto possibile per garantire 
la "salute" del sistema). 

E' sempre sbagliato semplificare: il 
tema della sostenibilità si intreccia a 
quello della sotenibilità in maniera im-
prevista e spesso di difficile comprensio-
ne. Nei prossimi anni saremo per forza di 
cose costretti a vivere in prima persona 
un cambiamento che coinvolgerà l'intero 
sistema economico-sociale, in un processo 
trasversale super-partes che si estenderà 
dalla grande impresa internazionale fino al 
singolo consumatore finale. 

Per questo motivo risulta fondamentale 
trovare ora le soluzioni più adeguate per 
far sì che nessuno di questi soggetti venga 
lasciato indietro. 

Con l'evento Linx del 29 Novembre a 
LarioFiere, intendiamo discutere della cir-
colarità toccando 3 direttive principali: Ri-
ciclo, Energia e Finanza. Crediamo infatti 
che sebbene sia sbagliato semplificare, sia 
importante trovare delle soluzioni concet-
tuali che ci aiutino a capire il problema, e 
discuterne in maniera costruttiva.
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Le innumerevoli forme della circolarità
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Gli strumenti per proiettarsi verso un futuro sostenibile



La tua assistenza fiscale in LINX!
Servizio CAF e Patronato
Assistenza fiscale dedicata al settore edile
Documentazioni relative al settore edile e per accesso 
cantiere, gestione pratiche e gestione personale 
dipendente.

Yenifer Reynoso
Robbiate
cafpatronatorobbiate@gmail.com - 340 100 5311

GAZZETTINO

L'avvocato Biasetti ha rispo-
sto alla richiesta di Astra Agen-
cy, la società di comunicazione 
da poco iscritta in Linx, per i 
servizi di un avvocato specia-
lizzato nella contrattualistica 
digitale; un settore in crescita 
che richiede un certo grado di 
conoscenza verticale! Ovvia-
mente sono stati utilizzati i 
Crediti Linx per la consulenza.

Home Solving, la startup di 
Carmen Calianno che ha recen-
temente iniziato a collaborare 
anche con SulSerio Farm, ha 
intavolato una trattativa Linx 

con Wrappamondo per il rive-
stimento di alcuni serramenti; 
un ruolo cruciale per l'estetica 
architettonica di una casa o di 
una abitazione che si rispetti

Giudici Store ha recente-
mente acquistato alcuni pro-
dotti per il suo negozio. Giudici 
è un iscritto Linx di lunga data 
e ha recentemente intavolato 
una trattativa con Le Delizie del 
Cupin, un altro iscritto Linx per 
la fornitura di alcuni prodotti 
da rivendere nel suo rinomato 
punto vendita situato in Via Lo-
renteggio, a Milano.

Anche quest'anno tornano le 
BontàLinx! Il progetto sosteni-
bile a 360 gradi di Circuito Linx, 
per la difesa dei produttori lo-
cali e per il sostegno alle per-
sone diversamente abili! Vai a 

pagina 23 per scoprire di più e 
per sapere come prenotare le 
tue speciali Box natalizie. Ov-
viamente puoi acquistarle i cre-
diti e sono un ottimo regalo per 
i dipendenti della tua azienda!

Vi abbiamo spesso parlato di 
Memesi, la società di comunica-
zione che ha realizzato il bellis-
simo rebranding di UYBA e che 
ha anche presentato la sua espe-
rienza all'evento Linx di Milano 
(pagina 11) per quanto riguarda 
il ruolo della brand Identity nelle 
aziende. Di recente, Memesi ha 
anche assunto la forma giuridica 
di Società Benefit!

Showine, che ha anche rea-
lizzato una bellissima cantinetta 
per i vini ai titolari di Tecnocar-
relli (ve ne parliamo a pagina 
15), ha recentemente collabo-
rato con il fotografo di Circuito 

Linx Diego Alto, per un servizio 
fotografico ad hoc, nell'ottica di 
incrementare le vendite e mi-
gliorare il suo reparto comunica-
tivo. Transazione che ha usufrui-
to anche dei Crediti Linx!

La Cicogna Materassi ha re-
centemente usufruito dei servizi 
di un altro iscritto Linx! Si tratta 
di Translation Agency, azienda 
specializzata nei servizi di tradu-

zione in diverse lingue! La Cico-
gna Materassi si è fatta tradurre 
il sito web, rendendolo accessi-
bile anche all'estero e miglioran-
do la sua comunicazione.
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Agriturismo Il Vecchio Fienile 
voleva comprare un Calcio Balil-
la per la sua location. Un iscritto 
proveniente dalla rete dell'inter-
circuito, e in particolare dal Cir-
cuito SardexPay, ha fornito il lo-
cale del gadget richiesto: si tratta 
di Milesi Biliardi. La transazione 
è avvenuta al 100% in crediti.

Continua il progetto intercircuito. 

Gli iscritti di Mountex, Sardex, Venetex, Abrex, Felix e Linx collaborano per trovare sinergie nuove e inedite, anche al di fuori del propri con-
fini territoriali. Non si tratta soltanto di trovare nuovi partner e di intavolare nuovi negoziati, ma anche di scoprire le opportunità che risiedono 
al di fuori della propria zona operativa, scoprendo nuove realtà e nuove entusiasmanti possibilità lavorative.

In queste pagine trovate anche alcune belle storie e collaborazioni avvenute di recente tra iscritti Linx ed Extra-Linx.

Viganò Legnami, iscritto Linx 
specializzato nel settore della 
carpenteria, ha di recente inta-
volato un accordo commerciale 
continuativo per la fornitura di 
materiale ferroso insieme ad 
un iscritto al Circuito Mountex. 
I circuiti di credito diventano più 
forti quando lavorano insieme!

L'Autentico Restaurant, che 
sorge nel cuore del suggesti-
vo centro storico della città di 
Lecco, ha collaborato con In-
divenire per la realizzazione 
degli arredi del ristorante. Una 

location così speciale aveva 
bisogno di fornitura di qualità, 
che fosse in linea con il suo sti-
le e le sue esigenze architetto-
niche! Un'altra bella storia che 
si chiude grazie al Circuito!

Il Capriccio di Como, realtà 
che deriva da oltre 30 anni di 
esperienza del suo fondatore e 
mastro pasticcere Davide Tarzi, 
si è affidato a Fabric Design per 
la realizzazione delle tende del 

suo ristorante. La transazione 
è stata avvantaggiata anche dai 
crediti Linx e dalla possibilità 
di sviluppare accordi commer-
ciali con partner affidabili, an-
che a lungo termine.



30% compensazione
Linx

Uffici: Via Messina, 99 - Seregno  |  Magazzino: P.zza Albini, 2 - Robbiate  |  Tel: 039 512574  |  Mail: info@latermotecnica.com 

INSTALLAZIONE
CALDAIE A CONDENSAZIONE

ad alta efficienza

ad alta efficienza

30% compensazione
Linx

Abbinando una POMPA DI CALORE
su di un intero sistema ibrido

50% compensazione
Linx

*esclusi manodopera e costi accessori

Offerta valida per ordini del valore massimo di €10.000
confermati entro il 7/01/2025



FAI CONOSCERE
IL TUO BUSINESS!

Vuoi conoscere imprenditori e far risaltare il tuo business?

Rimani aggiornato e segui CircuitoLinx su tutti i canali di comunicazione!

Dal 7 febbraio si terrà un appuntamento di 
Camera Linx ogni primo mercoledì del mese.
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CircuitoLinx rappresenta un’idea con-
cretizzata di sostenibilità, una filosofia di 
operatività aziendale prima che un busi-
ness, e attraverso la sua ricca rete, mira 
ad espandere ulteriormente la sua attività 
nei prossimi anni, attraverso il sostegno e 
la promozione di quella parte dell’economia 
locale che da un pò di tempo sembra venire 
ostracizzata dalle dinamiche macroecono-
miche, con l’obiettivo di rivalorizzarne la 
qualità e la professionalità che da sempre 
l’ha contraddistinta nel panorama nazionale 
e internazionale che conosciamo. 

Anche dal punto di vista finanziario, 
Linx si presenta come una grande oppor-
tunità per le aziende che cercano una mo-
dalità di finanziamento senza interesse e un 
risparmio netto della preziosa liquidità euro. 
Sono moltissimi i casi in cui gli imprendito-
ri sono stati in grado di realizzare un lavoro 
all’interno della rete che sarebbe stato im-
possibile realizzare con la valuta tradiziona-
le, nel suo complesso e turbolento mercato.

CircuitoLinx nasce nel 2015 con l’idea 
di costruire e consolidare una rete di im-
prese e di imprenditori fondata sulla colla-
borazione e su una condivisa idea di svilup-
po sostenibile. 

Il progetto sostiene una vision ambizio-
sa che si concretizza nella frase “Nessun 
uomo è ricco in una comunità povera”, e 
in 3 leve operative principali: sostenibilità, 
circolarità e prossimità.

CircuitoLinx – che ad oggi conta più di 
1.500 account attivi tra aziende, profes-
sionisti e imprenditori situati in Lombardia 
e nelle regioni limitrofe – è nato con l’idea di 
agire “controcorrente” rispetto alle tenden-
ze economiche contemporanee, che troppo 
spesso favoriscono le dinamiche “macro” 
a discapito delle piccole e medie imprese 
del territorio, rappresentanti della qualità e 
della professionalità che ha da sempre ca-
ratterizzato il nostro paese e la nostra eco-
nomia locale.

Contattaci!
La Sala Linx è un organo interno 

al Circuito che si occupa di gestire le 
richieste e le perplessità degli iscritti 
che non hanno necessità di una con-
sulenza o di un vero e proprio incon-
tro. Per problemi tecnici, pratici o an-
che soltanto per richieste e feedback 
in merito al Circuito, il team di Sala 
Linx è totalmente a disposizione! Ma 
non solo: la Sala Linx è a disposizio-
ne anche per operazioni di matching 
e per ricerca fornitori/clienti, non 
esitare a fare un colpo di telefono o 
una richiesta via mail. Sarà nostra 
premura risponderti al più presto e 
trovare una soluzione per te!

Mail: clienti@circuitolinx.net
Tel: +39 039 990 9482
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I fringe benefit sono sempre più un ele-
mento centrale nella strategia di valoriz-
zazione dei dipendenti per le aziende mo-
derne. Ma sapevi che puoi erogarli tramite 
Circuito Linx, massimizzando i vantaggi 
non solo per il tuo team ma anche per la 
comunità locale?

Cosa sono i Fringe benefit?

I fringe benefit sono una forma di re-
tribuzione extra, rappresentata da beni o 
servizi aggiuntivi al normale stipendio, che 
non vengono corrisposti direttamente in 
denaro. Questi vantaggi possono includere 
buoni pasto, abbonamenti per il trasporto 
pubblico, assistenza sanitaria aggiuntiva e 
molti altri servizi che contribuiscono a mi-
gliorare la qualità di vita dei dipendenti. Se 
la tua azienda fa parte del Circuito Linx, hai 
la possibilità di distribuire questi benefici 
sotto forma di crediti Linx.

I massimali per il 2024

Per il 2024 sono stati definiti i seguenti 
massimali per l'erogazione dei fringe be-
nefit tramite Circuito Linx:

• Fino a 1.000 Linx per ciascun dipenden-
te, applicabile a tutti i lavoratori dell'a-
zienda.

• Fino a 2.000 Linx per ciascun dipenden-
te che abbia figli a carico

Perchè affidarsi a Linx per l'erogazione 
dei Fringe Benefit?

1. Soddisfazione dei Dipendenti: Offrire 
benefit che vadano oltre il salario è un 
modo efficace per migliorare il benes-
sere dei tuoi dipendenti, aumentando 
il loro livello di soddisfazione e di be-
nessere, e quindi la loro fedeltà all'a-
zienda.

2. Promozione delle Spese Locali: Uti-
lizzando i crediti Linx, incentivi i tuoi 
dipendenti a spendere presso azien-
de locali che fanno parte del circuito. 
Questo significa che i benefit erogati si 
traducono in una ricaduta economica 
positiva sul territorio, promuovendo un 
modello di economia circolare.

3. Economia Circolare: Circuito Linx è 
basato su un modello di economia cir-
colare, che si focalizza sulla riduzione 
degli sprechi e sull'ottimizzazione delle 
risorse locali, proiettandosi verso una 
direzione di sostenibilità.

4. Vantaggio Fiscale: Le spese sostenute 
per l'acquisto dei fringe benefit tramite 
Circuito Linx sono interamente dedu-
cibili, garantendo un vantaggio fiscale 
significativo per l'azienda. Questo rap-
presenta un'opportunità concreta di 
ottimizzazione delle risorse, massimiz-
zando il valore dei benefit per l'impresa 
e per i suoi dipendenti.

Come iniziare?

Se sei interessato ad approfondire la 
possibilità di utilizzare i fringe benefit 
tramite Circuito Linx, non esitare a con-
tattare il tuo referente all'interno del cir-
cuito oppure scrivici all'indirizzo mail  
formazione@circuitolinx.net. Siamo a tua 
disposizione per fornirti tutte le infor-
mazioni necessarie e supportarti nella 
creazione di un piano di welfare azienda-
le che sia davvero vantaggioso per tutti. 
 
Le policies diventano sempre più chiare: 
a partire dal 2025 alcune aziende saranno 
costrette a pubblicare una rendicontazio-
ne di sostenibilità in linea con i criteri ESG 
(Environmental, Social, Governance). Nel 
giro di pochi anni, tutte le aziende italiane 
saranno costrette a prendere decisioni che 
migliorino la propria attività di sostenibi-
lità e a modificare la propria architettura 
aziendale in riferimento alle nuove esigen-
ze. 

Optare per i fringe benefit con Linx si-
gnifica fare una scelta strategica non solo 
per migliorare la condizione dei tuoi dipen-
denti, ma anche per contribuire alla soste-
nibilità e alla crescita della comunità in cui 
operi. Approfitta di questa opportunità per 
rendere il tuo business ancora più respon-
sabile e vicino al territorio.
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Tutti i giorni gli account e gli junior ac-
count di CircuitoLinx lavorano per voi, per 
trovare le soluzioni migliori per il vostro 
business, per farvi conoscere ulteriormen-
te la nostra realtà e per trovare nuove en-
tusiasmanti sinergie tra gli iscritti. 

Durante lo svolgimenti di questo lavoro, 
spesso e volentieri il team di Linx riceve 
feedback, domande e input dagli iscrit-
ti, che chiedono chiarimenti, spiegazioni, 
delucidazioni, o che semplicemente sono 
felici di fornire un parere sull'operato del 
Circuito. 

In questa nuova rubrica, abbiamo deci-
so di raccogliere i frammenti più interes-
santi e che pensiamo possano essere utili 
anche al resto della rete.

Ho smarrito la password e non riesco 
più ad accedere al mio conto, cosa faccio?

Per qualsiasi esigenza tecnica la Sala 
Linx è attiva quotidianamente per rispon-
dere alle vostre richieste e, ove possibile, 
per risolvere la tempistica in tempi brevi! 
Puoi contattare il tuo broker o direttamen-
te i numeri Linx per ricevere il supporto di 
cui hai bisogno durante le operazioni sul 
tuo conto o sulla piattaforma! Trovi i con-
tatti utili alla fine di questa pagina.

Vorrei pubblicizzare la mia attività 
all'interno del Circuito, quali veicoli comu-
nicativi avete a disposizione?

Oltre alle pagine pubblicitarie del qua-
drimestrale che avete tra le mani (o che 
state leggendo sul web), gli iscritti Linx 
hanno a disposizione una serie di strumen-
ti per pubblicizzare la loro azienda o la loro 
attività, anche nell'ottica di singoli progetti 
o offerte temporanee. Oltre ai social Linx, 

disponiamo infatti di un servizio newslet-
ter molto acclamato, con mail quotidiane 
che vengono inviate e più di 1500 persone, 
tra imprenditori e professionisti del Circu-
ito. Gli eventi Linx poi rappresentano un 
ulteriore modalità di pubblicità, con un tar-
get operativo più professionale e di alto li-
vello. Anche in questo caso puoi contattare 
uno dei numeri che trovi nel box in basso 
a destra per scoprire tutte le opportunità 
di marketing e di servizi di comunicazione 
messi a disposizione dalla rete.

Quali sono i vantaggi principali di esse-
re parte del Circuito Linx?

Essere parte del Circuito Linx significa 
avere accesso a una rete di professionisti 
e imprenditori pronti a collaborare e crea-
re sinergie. L'obiettivo è creare un sistema 
che favorisca lo scambio di servizi e sup-
porti il business di tutti i partecipanti, con 
soluzioni vantaggiose sia in termini eco-
nomici che di visibilità. Inoltre, grazie agli 
eventi organizzati dal Circuito, gli iscritti 
hanno la possibilità di fare networking e 
ampliare il loro mercato di riferimento in 
un contesto stimolante e proattivo.

Come posso partecipare agli eventi or-
ganizzati dal Circuito Linx?

La partecipazione agli eventi del Cir-
cuito Linx è aperta a tutti gli iscritti e rap-
presenta una grande opportunità per fare 
networking e scoprire nuove opportunità 
di collaborazione. Gli eventi vengono co-
municati attraverso i canali ufficiali del 
Circuito, inclusi social media, newsletter e 
il quadrimestrale Mondolinx che hai tra le 
mani. Puoi anche contattare direttamente 
il tuo broker di riferimento o la Sala Linx 
per ottenere maggiori informazioni e per 
prenotarti.

Qual è il supporto offerto dalla Sala 
Linx?

La Sala Linx rappresenta un punto di 
riferimento fondamentale per tutti gli 
iscritti. Si tratta di un servizio che offre 
assistenza sia tecnica che informativa per 
qualsiasi esigenza legata alla gestione del 
conto o delle operazioni sulla piattaforma. 
La Sala Linx è attiva quotidianamente ed è 
raggiungibile sia telefonicamente che via 
mail, garantendo risposte rapide ed efficaci 
per qualsiasi tipo di richiesta. Se hai biso-
gno di supporto per risolvere problemati-
che tecniche o per capire come sfruttare al 
meglio le opportunità del Circuito, la Sala 
Linx è a tua disposizione.

Come posso contribuire a far crescere 
Circuito Linx?

Gli iscritti possono contribuire alla cre-
scita del Circuito Linx in diversi modi, tra 
cui partecipare attivamente agli eventi, 
condividere le proprie esperienze e idee 
per migliorare la rete, e promuovere il Cir-
cuito tra altri imprenditori e professionisti. 

Contattaci!
Per problemi tecnici, pratici o an-

che soltanto per richieste e feedback 
in merito al Circuito, il team di Sala 
Linx è totalmente a disposizione! Ma 
non solo: la Sala Linx è a disposizione 
anche per operazioni di matching e 
per ricerca fornitori/clienti, non esi-
tare a fare un colpo di telefono o una 
richiesta via mail. 

Mail: clienti@circuitolinx.net
Tel: +39 039 990 9482
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La posta di Linx
La nuova rubrica dove rispondiamo 
alle vostre domande e commenti



TAXI WILLY

Servizio NCC con auto di lusso
disponibile anche per transfer aeroporto

e navetta per eventi

Attivi sul territorio del Sud Tirol e Milano

Contattaci per un preventivo!
327 300 6004

taxi-willy@hotmail.com
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L'evento Linx estivo al Palazzo della Cultura di Tecniche Nuove è 
diventato un appuntamento annuale immancabile per la community 
del Circuito. Dal 2022 gli appuntamenti sono sempre stati caratteriz-
zati da una grandissima partecipazione al workshop e al suggestivo 
momento "rooftop" che si tiene all'ultimo piano del bellissimo gratta-
cielo nella periferia del capoluogo lombardo. 

Le adesioni quest'anno sono state talmente tante che siamo anche 
stati costretti, con grande dispiacere, a lasciare a casa gli iscritti che 
hanno tardato a prenotare la propria partecipazione, avendo raggiun-
to il tetto massimo che la struttura può ospitare in sicurezza già di-
verse settimane prima rispetto alla data del 3 luglio. 

L'appuntamento di quest'anno è stato impostato per orbitare at-
torno al bellissimo tema del Marketing e della comunicazione nel 
mondo delle imprese. Sono stati selezionati diversi ospiti per il wor-
kshop principale, tra cui iscritti al Circuito che si sono contraddistinti 
per la qualità e per l'efficienza della proposta comunicativa, in diversi 
settori. Dopo un'introduzione iniziale del padrone di casa, Ivo Nar-
della di Tecniche Nuove, la parola è stata data a Luca Bernasconi di 
Memesi. L'agenzia di comunicazione milanese si è da sempre con-
traddistinta per la qualità della propria proposta professionale e per 
l'originalità artistica e creativa delle sue realizzazioni. Luca ha così 
parlato dell'impatto importantissimo del branding e della brand iden-
tity, portando anche una case history diretta (il rifacimento del logo 
UYBA Volley, con l'intervento del capitano della squadra Giuditta 

Evento da Tecniche Nuove
Al centro il tema del marketing
per la community Linx di Milano



Lualdi). La parola è poi stata data a Carlo Briguglio di Europence, 
che ha fornito una prospettiva interessante in merito al contributo 
dei gadget personalizzati all'impianto comunicativo di un'azienda o di 
un'attività commerciale; l'importanza dell'elemento "fisico" è spesso 
sottovalutata in un modo sempre più evanescente e aleatorio nella 
sua digitalizzazione. Rossella Mezzini ha parlato della sua esperien-
za in Ideal Ufficio, nel contesto dell'interior design orientato al mon-
do professionale. Ha anche parlato dei cambiamenti rilevantissimi 
che si sono verificati negli ultimi anni, anche a seguito delle vicende 
socio-economiche che hanno condizionato il mondo del lavoro. Ecco 
che secondo la visione di Rossella lo "spazio vitale" del lavoratore 
diventa anche una caratteristica della sua essenza, e uno strumen-
to per veicolare un determinato messaggio comunicativo al cliente 
o a chiunque venga ad interfacciarsi con il suo mondo. Il workshop 
centrale è stato chiuso da Miranda Martino, che ha parlato dell'edi-
toria nel mondo del marketing, considerandolo uno strumento origi-
nale che può essere utilizzato anche e soprattutto dagli imprenditori. 
Spesso scrivere un libro può sembrare un'impresa insormontabile 
per chi non si è mai avvicinato seriamente al mondo della scrittura, 
ma con una guida adeguata e l'impegno è possibile raggiungere risul-
tati molto interessanti per chi ne ha desiderio. 

A chiusura della parte informativa è stata data la parola ad Oli-
ver Gajda, direttore esecutivo di Eurocrowd, azienda internazionale 
che si occupa di finanziamento ed ecosistemi finanziari alternativi nel 
mondo europeo. 

La serata si è conclusa al quindicesimo piano del grattacielo, dove 
gli ospiti hanno potuto godersi una standing dinner molto piacevole 
con il sottofondo musicale di una band dal vivo. La skyline della Mila-
no notturna ha fatto da cornice per un momento di matching, discus-
sione e interazione tra gli iscritti, che hanno così potuto confrontarsi 
e conoscersi in un clima di convivialità e professionalità. Visto il suc-
cesso che ha avuto e che continua ad avere negli anni, l'appuntamen-
to si ripeterà sicuramente l'anno prossimo, non tardate ad iscrivervi!

mondolinx12 EVENTI



mondolinx 13EVENTI



Un team di professionisti ti assisterà in ambito giuridico
per risolvere i tuoi problemi legali!
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Pubblicità editoriale in Linx per Rosso Food & More 
Il prodotto perfetto lo ha fornito Editrice Milanese

E' nata recentemente una bellissima col-
laborazione tra due iscritti 

del Circuito. Il tutto è 
partito dal neo-asso-
ciato Rosso Food & 
More. Rosso Food 
& More, fondato nel 
2011, si è evoluto 
oltre il concetto di 

semplice ristorante, 
affermandosi come 

un autentico punto di ri-
ferimento per l'accoglienza e la convivialità, 
aperto tutto l'anno. L'atmosfera che si respira 
da Rosso Food and More è unica, caratterizzata 
da un'ambientazione accogliente e vacanziera, 
creata dalle eleganti piscine a sfioro e dal sug-
gestivo fiume lento che circondano la struttu-
ra. Questi elementi naturali contribuiscono a 

creare un'oasi di tranquillità e benessere, dove 
ogni ospite può godere di momenti di puro re-
lax e piacere. Il titolare di Rosso, Marco della 
Rossa (nel cerchio a sinistra) aveva intenzione 
di pubblicizzare la sua azienda usufruendo di 
diversi servizi marketing dedicati. La Sala Linx 
ha quindi provveduto in tempi brevissimi a 
consigliare i professionisti di Editrice Milane-
se (Fabio Tucci e Nicole Micheloni a destra). 
Editrice Milanese è stata fondata nel 2012 gra-
zie all'impegno di Mario Moro. L'azienda si de-
dica principalmente alla produzione di prodotti 
editoriali: il periodico Quindici News e gli house 
organ di diversi comuni milanesi, pavesi e del 
Piemonte.  La stampa degli house organ av-
viene porta a porta per la stampa tradizionale, 
mentre il formato digitale dei periodici comu-
nali può essere scaricato dai portali delle am-
ministrazioni di riferimento. La forte radicazio-

ne sul territorio permette a Editrice Milanese di 
raggiungere le case dei cittadini della zona sud 
est di Milano con una vasta gamma di prodot-
ti caratterizzati dalla funzione di informazione 
di servizio alle persone. Le due aziende hanno 
quindi concordato un piano di pubblicizzazione 
per il Rosso Food & More, che fosse in linea sia 
con lo spirito e la vision del ristorante, sia con 
le esigenze del mercato e con le abitudini dei 
consumatori. Il Circuito 
offre moltissimi stru-
menti per pubbliciz-
zare la tua azienda, 
non esitare a con-
tattare il tuo ac-
count di riferimen-
to, anche soltanto 
per ricevere infor-
mazioni aggiuntive.

Un lavoro fantastico di Showine per Tecnocarrelli
Cantinetta su misura per il vino e transazione in Linx

Una bella collaborazione è andata a buon 
fine tra due iscritti del Circuito. Showine ha 
recentemente realizzato una bellissima can-
tina su misura per stipare e conservare bot-
tiglie di vino di qualsiasi genere ai titolari di 
Tecnocarrelli, Nadia Colino e Massimiliano 
Gaspari. In effetti, si tratta di un lavoro che 
era già stato richiesto per il figlio dei titolari. 
TecnoCarelli è stata fondata nel lontano 1976 
a Vaprio d'Adda come una semplice officina 

di riparazioni specializzata nella riparazio-
ne di motori diesel industriali, motori marini, 
gruppi elettrogeni e macchine movimento 
terra. Inizialmente, l'azienda era una realtà 
familiare, ma col tempo si è evoluta e ha subi-
to numerosi cambiamenti. Nel 1987, l'Officina 

Gaspari ha iniziato a occuparsi principalmen-
te della riparazione di carrelli elevatori e ha 
cominciato a fornire assistenza con un'officina 
mobile, oltre che in sede. Da quel momento, 
l'azienda ha subito un'importante trasforma-
zione, che ha portato a dei cambi societari: nel 
1990 è diventata una Sas e ha iniziato a col-
laborare con nuovi tecnici, mentre nel 1997 
ha cambiato il suo nome in Tecnocarrelli. Nel 
2001 l'azienda ha deciso di trasferirsi in un 
edificio più grande sempre a Vaprio d'Adda, e 
ha continuato ad ampliare il proprio staff con 
nuovi tecnici specializzati nel settore dei car-
relli elevatori, diventando sempre più un pun-
to di riferimento nel settore. Nel 2019, 
Tecnocarrelli ha spostato la propria 
sede a Pozzo d'Adda, estendendo 
i propri servizi a tutte le provin-
ce lombarde. Grazie a questi 
cambiamenti, l'azienda è diven-
tata oggi una società affermata 
nel settore della vendita, del 
noleggio, dell'assistenza e della 
manutenzione di carrelli elevatori. 

Per questo lavoro importante, che richie-
deva, oltre ad una certa manualità, anche una 
buona visione "architettonica", è stato richie-
sto l'intervento di Showine (il titolare Flavio 
Carletti nel cerchio). L'azienda ha sede a 
Porto Mantovano, specializzata nella vendi-
ta di prodotti di alcuni dei principali marchi 
mondiali nel campo dello stoccaggio e della 
conservazione del vino. Con un'esperienza 
consolidata nel settore, Showine si concentra 
principalmente su due aree di attività. La pri-

ma riguarda il disegno e la re-
alizzazione complete di cantine 

per la conservazione del vino, de-
stinato sia a privati che a enoteche, 

wine bar, ristoranti e aziende vinicole. 
La loro expertise permette di creare spazi de-
dicati alla conservazione ottimale del vino, te-
nendo conto di ogni aspetto importante, come 
temperatura, umidità e oscurità. 

I titolati di Tecnocarrelli sono rimasti molto 
soddisfatti del lavoro compiuto da Showine, 
che aveva fatto un ottimo lavoro anche per la 
cantina del figlio, e hanno così potuto usare i 
loro Linx per pagare il lavoro, risparmiando 
preziosa liquidità euro!
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In cosa consiste la cessione di crediti fi-
scali?

La cessione dei crediti fiscali permette 
alle aziende di migliorare immediatamente 
la loro liquidità, riducendo i tempi di attesa 
per il recupero dei crediti. Invece di aspetta-
re compensazioni future o rimborsi da parte 
dell’Agenzia delle Entrate, le imprese pos-
sono ottenere subito liquidità da destinare 
ad altre attività operative o investimenti. 
Questo meccanismo è particolarmente van-
taggioso in periodi di crisi o difficoltà finan-
ziaria, poiché trasforma il credito fiscale in 
una risorsa disponibile subito. Inoltre, può 
migliorare la gestione della tesoreria azien-
dale e alleggerire il carico fiscale, favorendo 
una pianificazione finanziaria più stabile ed 
efficace.

I circuiti di credito possono occuparsene 
direttamente?

Il circuito di credito commerciale Sardex 
Pay ha sempre cercato soluzioni innovative 
per il business dei suoi iscritti. Nel 2023, il 
circuito ha compiuto i primi passi per esplo-
rare il potenziale supporto ai propri membri 
nella monetizzazione del cosiddetto credito 
d'imposta (CDI). L'analisi iniziale ha rive-
lato la presenza, all'interno del circuito, di 
entrambi i soggetti coinvolti nel processo 
di cessione del credito: da un lato i cedenti, 
possessori di CDI derivante da efficienta-
menti energetici (Superbonus, Ecobonus, 
Sismabonus, Bonus facciate, ecc.); dall'altro 
lato i cessionari, imprese iscritte al circui-
to con disponibilità di saldo in crediti com-
merciali o in euro, interessate all'acquisto di 
crediti d'imposta.

Intermediazione tra Cedenti e Cessionari

Una volta verificata la presenza delle 
condizioni necessarie, Sardex Pay si è pro-
posto come intermediario tra cedenti e ces-
sionari, con l'obiettivo principale di risolve-
re la criticità più rilevante riguardo al CDI: 
creare condizioni di mercato giuste, eque e 
convenienti per entrambe le parti coinvolte.

È noto che i detentori di CDI siano spesso 
costretti a svendere i propri crediti fiscali a 
condizioni svantaggiose, con sconti che pos-
sono arrivare fino al 50%, pur di monetizza-
re. Sardex Pay interviene mitigando queste 
dinamiche di mercato grazie a un processo 
di mediazione facilitato dall'utilizzo dei cre-
diti commerciali come forma di pagamento, 
sia parziale che totale. La possibilità di ce-
dere tutto o una parte del proprio CDI all'in-
terno del circuito, con l'assistenza del team 

dedicato alla cessione dei crediti, garantisce 
condizioni vantaggiose rispetto al mercato 
tradizionale in euro. 

A distanza di un solo anno, Sardex Pay ha 
già intermediato decine di pratiche di ces-
sione per un valore complessivo superiore 
ai 12 milioni di euro, garantendo la soddi-
sfazione reciproca delle parti coinvolte. Nel 
dettaglio, la parte ceduta in crediti commer-
ciali è sempre transata al 100% del suo va-
lore, mentre la parte ceduta in euro è gene-
ralmente soggetta a uno sconto tra il 20% e 
il 25% rispetto al valore nominale.

Espansione del Team e Obiettivi per il 
2024

Nel 2024, SardexPay ha intensificato gli 
sforzi creando un team dedicato specifica-
mente alla gestione delle pratiche di ces-
sione del credito d'imposta. Questo team è 
composto da figure professionali che ridu-
cono significativamente i tempi necessa-
ri per la verifica e il controllo del corredo 
documentale, garantendo una maggiore 
efficienza. Inoltre, l'area broker del circuito 
facilita la definizione dell'ammontare di CDI 
accettabile in crediti commerciali e consen-
te di individuare rapidamente le aree di spe-
sa disponibili all'interno del circuito, sia a 
livello regionale sia a livello inter-circuito.

Contattaci per saperne di più

Se sei interessato alla cessione del cre-
dito d'imposta e desideri ottenere maggiori 
informazioni, puoi entrare in contatto con 
il team di Sala Linx per saperne di più, alla 
mail clienti@circuitolinx.net oppure al nu-
mero +39 039 990 9482.

I circuiti lavorano in molti ambiti
Adesso attivi sui crediti fiscali

Bruniera Chauffeur
con Stopover Viaggi

La sinergia tra due 
realtà d'eccellenza 
di Circuitolinx ha 
dato vita a una 
collaborazione 
di grande suc-
cesso: Brunie-
ra Chauffeur e 
Stopover Viaggi 
hanno lavorato 
insieme per offrire 
servizi di altissimo li-
vello, dimostrando i benefici del far 
parte di una rete come Circuitolinx. 
Bruniera Chauffeur, noto per i suoi 
servizi di trasporto di alta classe e 
la flotta di veicoli di lusso, ha messo 
a disposizione la propria professio-
nalità per garantire un servizio di 
trasporto impeccabile. La presenza 
stabile sul territorio e l'attenzione 
alla qualità del servizio hanno reso 
Bruniera Chauffeur un partner ideale 
per collaborazioni di questo tipo.Sto-
pover Viaggi, con la sua lunga espe-
rienza nel settore e l'approccio crea-
tivo all'organizzazione dei viaggi, ha 
apportato il suo contributo nella ge-
stione della parte logistica, creando 
esperienze personalizzate e innova-
tive. La combinazione tra competen-
za e passione ha reso possibile una 
collaborazione fluida ed efficace.Que-
sta collaborazione si è concretizzata 
anche in un matrimonio, dove le due 
aziende hanno unito le loro forze per 
offrire un servizio impeccabile e me-
morabile. Questa esperienza è stata 
resa possibile grazie al Circuitolinx, 
che ha facilitato l'incontro e la coope-
razione tra queste due eccellenze.

Questo esempio evidenzia come la 
rete Circuitolinx sia in grado di favo-
rire sinergie tra aziende complemen-
tari, permettendo loro di unire forze 
e competenze per raggiungere risul-
tati. Grazie alla collaborazione e alla 
condivisione delle risorse, le aziende 
coinvolte possono beneficiare di un 
supporto reciproco che migliora l'ef-
ficienza operativa e promuove l'inno-
vazione. 

Circuitolinx non solo crea connes-
sioni, ma sostiene attivamente lo svi-
luppo di progetti ambiziosi che vanno 
oltre ciò che ogni azienda potrebbe 
ottenere da sola, superando le aspet-
tative dei clienti e offrendo soluzioni 
sempre innovative e su misura.
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Un esempio tangibile di economia cir-
colare e collaborazione tra aziende si è 
concretizzato di recente in CircuitoLinx. 
Diversi iscritti hanno unito le forze per ac-
quistare bobine di carta assorbente, sfrut-
tando al meglio i loro crediti Linx. Questo 
ha permesso loro di supportare l'economia 
locale, risparmiare liquidità euro e ridurre 
l'impatto ambientale. 

Le bobine sono state fornite da Tan & 
Beauty, un'azienda che opera nel settore 
dell'estetica, specializzata 
in prodotti monouso per 
centri estetici e attrezza-
ture professionali. Grazie 
alla rete di CircuitoLinx, 
queste aziende hanno po-
tuto soddisfare le proprie 
necessità con un vantaggio 
significativo sia dal punto di vista economico 
che ambientale.

Tra le aziende parteci-
panti, troviamo realtà 

provenienti da set-
tori molto diversi, 
tutte accomunate 
dalla volontà di 
contribuire all'eco-
nomia circolare e 

ottimizzare le proprie 
risorse attraverso il cir-

cuito Linx. Ad esempio, Eurorent Italia SRL, 
(Gianluca Taini sopra) specializzata nel no-
leggio, vendita e assistenza di macchine e 
attrezzature per l'industria, l'edilizia e l'a-
gricoltura, ha sfruttato questa opportunità 
per ridurre le proprie spese in liquidità. Le 
bobine di carta assorbente sono state uti-
lizzate per le attività di manutenzione, con-
tribuendo così a rendere più efficiente l'ap-
provvigionamento dei materiali necessari.

Anche Borgogno Rivata, produttori di 
vino e del famoso Sidré nelle Langhe, han-
no colto l'opportunità offerta dal network 
collaborativo di CircuitoLinx. Hanno utiliz-
zato i crediti Linx per acquistare le bobine, 
dimostrando che anche le realtà più tradi-
zionalmente legate al territorio possono 
beneficiare di un modello economico fon-
dato sulla condivisione.

Il ristorante Hostaria La Co-
sta, (Giuseppe Castelli a de-
stra) noto per la sua cucina 
stagionale e l'uso di ingre-
dienti locali, ha trovato gran-
de utilità nell'acquisto delle 
bobine. Questo ha garantito 
igiene e praticità nella gestione 

del ristorante, con il vantaggio ag-
giuntivo di risparmiare risorse 
preziose grazie all'utilizzo dei 
crediti Linx.

Un altro esempio è quello 
di Fonderie Ozanam, (Loris 
Passarella a destra) una coo-
perativa sociale che opera nel 
settore della ristorazione da ol-
tre 33 anni. Hanno partecipato all'i-
niziativa per sostenere le loro attività di 

catering e ristorazione, riu-
scendo così a continuare il 
loro lavoro senza incidere 
negativamente sulle ri-
sorse liquide e promuo-
vendo il loro modello di 
produzione interna.

Anche Fiocco Forniture Alberghiere si 
è rifornito delle bobine tramite il circuito 
Linx. Grazie a questo, hanno potuto conti-
nuare a fornire prodotti di qualità ai risto-
ranti e alberghi, riuscendo a contenere le 
spese in euro e contribuendo così all'eco-
nomia circolare.

Il bar con cucina La Piazzetta, situato a 
Pavia, ha trovato vantaggio nell'ottimizza-
re la gestione delle spese per i materiali 
monouso grazie ai crediti Linx. Questo ha 
permesso di mantenere alta la qualità 
del servizio senza intaccare le ri-
serve in euro.

Un esempio molto signifi-
cativo è quello delle Cantine 
Santagata, (Franco Cavallero 
a destra) una storica azienda 
vitivinicola dell'astigiano. Ol-
tre a produrre vini di qualità e il 
celebre Gin Agricolo, hanno potuto 
mantenere elevati gli standard di pulizia e 
sicurezza grazie all'acquisto delle bobine 
tramite Linx. Questo dimostra come il cir-
cuito si adatti anche alle realtà agricole e 
artigianali.

TNS Scaffalature, (Costantin Teodor a 
destra) azienda specializzata in soluzioni 
di scaffalature, ha sfruttato i crediti Linx 

per ottimizzare la gestione logistica 
della propria attività, riducendo i 

costi e aumentando l'efficienza 
operativa.

Un altro esempio inte-
ressante è quello di Ma.Gia, 

azienda che si occupa della 
vendita di caffè a cialde e mac-

chinette. Hanno utilizzato le bobi-

Tantissimi iscritti hanno comprato da Tan&Beauty
Un prodotto utilissimo per qualunque attività

ne di carta per rendere più efficienti 
le operazioni di manutenzione e 

pulizia dei propri distributori, 
migliorando così la gestione 
operativa grazie ai crediti 
Linx. Infine, anche CS Tosetto, 
iscritto del circuito amico Ve-
netex, ha partecipato a questa 

iniziativa, dimostrando come 
la collaborazione e i benefici del 

circuito possano estendersi anche 
oltre i confini di CircuitoLinx stesso.

Tan & Beauty, il fornitore delle bobi-
ne, rappresenta un esempio concreto e 
tangibile di come un'azienda radicata nel 
territorio possa offrire un valore signifi-
cativo e duraturo, non soltanto attraverso 
la qualità dei propri prodotti, ma anche 
attraverso il ruolo di facilitatore per la 
crescita di una rete di imprese locali. Que-
ste imprese collaborano attivamente per 
ottenere vantaggi comuni, dimostrando 
una sinergia che va oltre la semplice re-
lazione commerciale. Questa iniziativa è 
una prova evidente della potenza dell'eco-
nomia circolare, un modello economico che 
sta ridefinendo il modo di fare impresa, e 
dei benefici concreti che CircuitoLinx è in 
grado di portare ai suoi iscritti. Tali bene-
fici si traducono in diversi vantaggi pratici: 
dalla riduzione dei costi in liquidità euro, 

al supporto reciproco tra aziende, fino 
al rafforzamento delle relazioni 

commerciali e delle connessioni 
all'interno del circuito stesso. 
 
Le bobine di carta assorbente 
fornite da Tan & Beauty non 
sono solamente un bene uti-

le per le necessità quotidiane 
delle aziende, ma rappresenta-

no anche e soprattutto un simbolo 
di un modello economico che si fonda sui 
principi della condivisione 
e della valorizzazione 
del territorio. Grazie 
alla rete di Circui-
toLinx, ogni impre-
sa può trovare la 
propria forza nella 
sinergia creata dal-
la rete stessa, con-
tribuendo non solo al 
proprio sviluppo, ma an-
che alla crescita della comunità economica 
locale nel suo insieme. 

È un ciclo virtuoso in cui il valore non ri-
mane confinato all'interno dei confini azien-
dali, ma si estende e si diffonde a vantaggio 
di tutte le imprese che fanno parte del cir-
cuito.
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Ci sono delle fasi durante la vita che ri-
chiedono un certo tipo di impegno e di con-
centrazione, e che se non si hanno i partner 
adeguati per poterli affrontare al meglio, 
rischiano di diventare delle vere e proprie 
problematiche. 

Uno di questi momenti è capitato 
ad Anna Noseda, collaboratrice di 
CircuitoLinx e da sempre felice 
di usufruire della rete quando 
si presenta l'occasione adatta 
di farlo.  In occasione dell'ar-
redamento della sua nuova 
casa, Anna si è affidata a di-
versi iscritti del Circuito, che si 
sono occupati di fornirle un ser-
vizio adeguato alle esigenze di vita 
e di abitabilità, oltre ad un rispetto estetico 
dell'interior che potesse far risaltare mo-
dernità e qualità di organizzazione. 

Per cominciare, Anna si è affidata ai ser-
vizi e alla professionalità di Fausto Mauri 
(nel cerchio in alto). Nata come ditta indi-
viduale nel 1983, l'impresa ha sviluppato 
nel corso degli anni una reputazione solida 
e riconosciuta nel settore delle tinteggia-
ture, verniciature, cartongesso, pavimenti 
e restauri. Oggi, con una lunga esperienza 
alle spalle, l'azienda si occupa di progetti 
sia nel campo civile che industriale. Gra-
zie all'esperienza acquisita nel corso degli 
anni, l'impresa è in grado di offrire un servi-
zio di alta qualità, sostenuto da una mano-
dopera altamente qualificata. Gli specialisti 
dell'azienda sono costantemente aggiornati 
sulle tecniche più innovative e utilizzano 
strumenti all'avanguardia, garantendo così 
risultati eccellenti. Sia che si tratti di un la-
voro di tinteggiatura, verniciatura, carton-

gesso, pavimentazione o 
restauro, l'impresa è 

pronta ad affrontare 
ogni sfida. I servizi 
sono personalizzati 
per soddisfare le 
esigenze specifiche 
di ogni cliente, ga-

rantendo un risultato 
finale impeccabile. 

Mentre Fausto Mauri si è occupato 
dell'imbiancatura e della posatura del bat-
tiscopa, un altro iscritto si è occupato della 
parte relativa alla progettazione e all'ac-
quisto di una cucina adatta alle prerogative 
architettoniche della casa. Si tratta di Indi-
venire. Lo studio di progettazione di interni, 
noto per la sua competenza e dedizione, of-
fre un servizio completo ai suoi clienti. Con 
una squadra di esperti altamente qualificati, 
si occupa di progettazione, ristrutturazione 

e arredamento, offrendo la formula "chiavi 
in mano" per rendere il processo il più age-
vole possibile per i suoi clienti. In questo 
contesto, un unico interlocutore si distin-
gue per la sua capacità di guidare i clienti 
in ogni fase del progetto. Con una profonda 
comprensione delle esigenze e dei gusti in-

dividuali, prende il cliente per mano, 
guidandolo con maestria dall'ini-

zio alla fine. Il consulente poi 
coordina il processo di mon-
taggio dell'arredo, garantendo 
che ogni elemento sia posizio-
nato con cura e precisione per 
creare l'ambiente desiderato. 

L'obiettivo è sempre superare 
le aspettative del cliente e conse-

gnare un risultato che rifletta perfettamen-
te la loro visione di una casa ideale.

Anche la parte relativa al materasso e 
all'acquisto degli elettrodomestici è sta-
ta gestita da un iscritto Linx: si tratta di 
Casa Stock Outlet (il titolare Carlo Risicato 
nel cerchio sotto). Situata nella suggesti-
va provincia di Como, l'azienda accoglie i 
suoi clienti sei giorni su sette, garantendo 
un'ampia disponibilità. Ciò che rende que-
sto negozio unico è la costante aggiunta di 
nuovi articoli. Ogni giorno, la merce propo-
sta viene accuratamente rinnovata, introdu-
cendo nuovi elettrodomestici e elementi di 
arredamento che seguono le ultime tenden-
ze del settore. Pertanto, se se anche tu sei 
alla ricerca di un punto 
vendita di fiducia che 
offra i migliori pro-
dotti sul mercato a 
prezzi altamente 
competitivi, non 
puoi fare a meno di 
visitare il negozio. 
Una volta entrato in 
questo accogliente am-
biente, sarai accolto da un 
team di esperti pronti ad assisterti in ogni 
tuo dubbio e perplessità. Grazie alla loro 
competenza, potrai ricevere un supporto 
personalizzato che risolverà ogni domanda 
o incertezza che potresti avere riguardo ai 
prodotti.

Anna Noseda è riuscita a risolvere una 
questione importante come l'arredo di un 
immobile destinato ad essere la sua nuo-
va dimora. La fiducia riposta nella rete e 
nei suoi iscritti rappresenta un elemento 
di grande vantaggio, considerando anche 
la possibilità di risparmiare liquidità euro 
utilizzando i crediti Linx con i fornitori se-
lezionati.
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Il 2024 è stato un anno di grandissimi cambiamenti
Per l'arredamento della nuova casa il Circuito c'è!
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Il progetto Teambotà è nato a giugno del 
2023, sulla scia dell'immane tragedia che ha 
colpito la Romagna a causa della deva-
stante alluvione. Teambotà, un'asso-
ciazione di volontariato fondata da 
giovani della provincia di Rimini, 
ha dimostrato il potere della 
solidarietà concreta. Da subito, 
si è posta come punto di riferi-
mento nella coordinazione degli 
aiuti verso le famiglie colpite, 
divenendo una rete di supporto es-
senziale per il territorio.

La storia di Teambotà si è intrecciata con 
quella del circuito Sardex (nel cerchio uno 
dei fondatori Franco Contu) in un connubio 
inaspettato e potente: alcuni iscritti del cir-
cuito, insieme a Sardex stessa, hanno donato 
crediti per aiutare l'associazione a fronteggia-
re l'emergenza. Una raccolta che ha portato 
alla donazione di circa 25.000 crediti Sardex, 
utilizzati per dare supporto immediato e tan-
gibile a chi ne aveva più bisogno. In fase di 
emergenza, Teambotà, collaborando con un 
iscritto del circuito presente sul territorio, ha 
utilizzato parte di questi fondi per acquistare 
generi alimentari.

Ma la storia non si è fermata lì. Dopo la 
seconda alluvione, TeamBotà ha deciso di do-
nare una parte di questi crediti a un'associa-
zione sportiva che ha subito numerosi danni 
e a un'azienda già iscritta al circuito Sardex, 
colpita duramente da entrambe le inondazio-
ni. Il sostegno a queste realtà ha rappresen-
tato non solo un aiuto concreto ma anche un 
messaggio chiaro: non si lascia indietro nes-
suno. Solo ieri, grazie alla collaborazione di 

un iscritto in Venetex, Negro Casa, Teambotà 
è riuscita a fornire all'associazione elettro-

domestici fondamentali per chi ha perso 
tutto: lavatrici, deumidificatori, forni 

a microonde, tutti acquistati tra-
mite i crediti Sardex/Venetex. 
Questi gesti sono la prova che 
la rete di solidarietà non ha 
confini e che la resilienza si co-
struisce unendo le forze.

Il progetto TeamBotà ha radici 
profonde: il 9 marzo 2020, in piena 

pandemia, un gruppo di giovani di Rimini 
decide di agire per il bene della propria co-
munità, fondando quella che oggi è una delle 
realtà più attive e coinvolgenti del territorio. 
Teambotà ha sempre avuto un obiettivo chia-
ro: aiutare chi si trova in difficoltà, partendo 
dalle piccole azioni quotidiane.

• COVID e Spesa Sospesa: Durante l'emer-
genza COVID, Teambotà ha aiutato la co-
siddetta "fascia grigia" della popolazione, 
distribuiscendo alimenti a oltre 500 fami-
glie con un'assistenza settimanale.

• Alluvione Romagna: Dopo l'alluvione, l'as-
sociazione ha raccolto beni e fondi e ha 
attivato una rete di cittadini pronti a in-
tervenire sui territori colpiti. Un esempio 
di reattività e determinazione a supporto 
della comunità.

• Ucraina: Nei primi mesi della guerra in 
Ucraina, TeamBotà ha istituito uno dei 
principali punti di raccolta per beni di 
prima necessità, ampliando il progetto 
"Spesa Sospesa" per aiutare le numerose 
famiglie ucraine arrivate sul territorio.

• Orange Loop: Un impegno sostenibile, so-

Il Cuore della Romagna che non ha smesso di battere
Il progetto Teambotà decolla anche grazie a Sardex

ciale e positivo per raccogliere e ridistri-
buire cibo in eccesso, aiutando chi è in dif-
ficoltà e riducendo lo spreco alimentare.

• Toy Story: Un progetto per fare del Nata-
le un momento speciale, in cui i bambini 
possono donare un proprio giocattolo a un 
coetaneo, creando una connessione unica 
tra famiglie in difficoltà e chi è pronto a 
donare.

Teambotà continua a crescere, non solo 
come associazione, ma come vero e proprio 
motore di cambiamento per la comunità ro-
magnola. Il ruolo dei circuiti di credito come 
Sardex e Venetex è stato fondamentale per 
permettere all'associazione di intervenire in 
maniera rapida ed efficace. I circuiti di credi-
to commerciale rappresentano un modello di 
economia solidale capace di generare un im-
patto positivo concreto sul territorio, special-
mente in situazioni di emergenza. Attraverso 
i crediti raccolti, Sardex e Venetex hanno 
creato una rete di supporto che ha permesso 
di agire prontamente, sia durante l'alluvione 
sia in altri contesti critici. Questa forma di eco-
nomia collaborativa si basa sulla fiducia, di-
mostrando che è possibile costruire un futuro 
migliore insieme, un gesto alla volta.

Questa storia non riguarda solo aiuti eco-
nomici o beni materiali, ma parla di umanità, 
di connessioni, di legami che vanno oltre il va-
lore monetario e si fondano sulla solidarietà. 
Non si tratta solo di quello che si dona, ma 
dell'impatto umano che si crea, della forza di 
una comunità che sceglie di non arrendersi 
e di guardare avanti insieme, perché è dalla 
collaborazione e dalla determinazione collet-
tiva che nasce la vera speranza per il futuro.
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Gli amici di Mountex hanno avuto una cre-
scita impressionante nei primi anni di vita del 
Circuito altoatesino. La community del Sud 
Tirol, da sempre coesa e ben strutturata nei 
suoi principi collaborativi e sinergici, ha rispo-
sto benissimo all'inserimento del circuito di 
credito complementare! Un grande successo 
merita un festeggiamento, e per questo moti-
vo il team di Mountex ha deciso di organizzare 
il Mountex Summit 2024 presso la bellissima 
struttura della Fiera di Bolzano, sviluppando 
il congresso nella moderna area principale. 

"Un evento esclusivo che ha parlato di re-
gionalità, sostenibilità e innovazione in Alto 
Adige." Così è stata descritta l'occasione, che 
ha visto la partecipazione di una serie di ospiti 
di spessore durante il workshop pomeridiano. 
Ad aprire le danze è stato il CEO di Mountex, 
Damian Comper (nel cerchio sotto), che ha 
fatto un discorso introdutto alla grande platea 
in merito al percorso di Mountex e alle novità 

che sono state introdotte 
negli ultimi tempi. La 

parola è poi passata 
a Franco Contu, 
CEO di Venetex e 
ambasciatore dei 
circuiti di Credito 

in tutta la penisola. 

La prima triade di 
interventi è stata chiusa da Gianluigi Viganò 
(nel riquadro in basso al centro durante lo 
speech), il CEO di CircuitoLinx, che ha fornito 
uno spunto molto interessante riguardante il 
tema della circolarità, e le sue innumerevoli 
ricadute sul mondo e sulla società nella quale 
siamo immersi. 

Secondo la sua visione, che si incarna 
proprio nell'attività quotidiana del Circuito, 
la sostenibilità si posiziona in una for-
ma antitetica rispetto al concetto di 
"accumulo", in diverse accezioni. 
Percorrendo l'interessantissima 
cronistoria evolutiva del ter-
mine "circolarità" è possibile 
notare un pattern, una sorta di 
strada tracciata che presenta 
diverse modalità e diverse sto-
rie, ma si sviluppa in un sentiero 
comune. 

Dopo il trattamento del rifiuto e l'evoluzio-
ne energia, che rappresentano probabilmen-
te le forme più immediate di sostenibilità, 
ecco che si viene travolti dalla finanza, e da 
un settore economico sempre più instabile e 
turbolento, che mette in difficoltà le imprese e 
chiunque voglia mettersi in gioco di fronte alle 
grandi realtà macroeconomiche obliteranti. 

I Circuiti di credito come Linx, Mountex 
e Sardex rappresentano realtà che si oppon-
gono ad un determinato processo involutivo, 
che nasconde dietro all'opaco termine di "svi-
luppo" un'impronta degenerativa di crescita 
incontrollata, orientata all'utile e all'accumulo 
del breve periodo. Il processo di crescita li-
neare ed esponenziale rappresenta probabil-
mente una visione superata nell'ottica di un 
assetto socio-economico sempre più compro-
messo da tali tipologie di attività. Ecco perchè 
occore ridare valore al concetto di comunità e 
a tutti i vantaggi che questo comporta. 

L'intervento di Viganò è stato particolar-
mente apprezzato dai presenti, e anche coloro 
che parlavano esclusivamente il tedesco lo 

Il successo del Summit Mountex alla fiera di Bolzano 
Un'occasione di incontro anche per gli altri Circuiti

hanno potuto ascoltare tramite un fantastico 
servizio di traduzione in tempo reale. Diver-

si feedback positivi sono stati registrati 
subito dopo la fine dell'intervento, a 

dimostrazione della risonanza e 
del peso del tema trattato. 

Dopo un break e un piacevo-
le aperitivo, svoltosi nell'area 
antistante, c'è stata anche l'oc-

casione per un salotto di confron-
to, a cui ha partecipato anche Gian-

luca Dettori (nel cerchio a sinistra), 
presidente nonchè co-fondatore di Sardex, 

che ha avuto modo di rispondere ad alcune 
domande in merito all'importanza di iniziative 
sostenibili come quella di Mountex,  e all'im-
patto che questo tipo di operazioni hanno sul 
territorio.

"Un grande ringraziamento a tutti coloro 
che hanno reso possibile questo evento ec-
cezionale. Non vediamo l'ora di partecipare 
alla prossima edizione del Mountex Summit" 
ha chiosato Mountex in un post successivo 
alla serata e relativo all'evento.  

Anche noi di Linx ci sentiamo onorati di 
aver partecipato, consapevoli che incontri 
come questo non possono far altro che po-
tenziare i singoli circuiti in una dimensione 
di collaborazione proficua e di comunicazione 
trasversale tra le realtà di ogni territorio spe-
cifico. E' il momento di delineare una linea di 
interazione proficua tra le nostre realtà, che 
possa supportare un progetto di circolarità 
a 360 gradi. Operiamo e continuiamo quindi 
tutti insieme, verso nuove sfide e nuove im-
portanti frontiere!
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luoghi lavorativi e offre grandi possibilità di 
crescita professionale a molti ragazzi diver-
samente abili, con l’obiettivo di difendere 
gli imprescindibili valori dell’uguaglianza 
e delle pari opportunità. BontàLinx rappre-
senta oltre ad una selezione di prodotti di 
alta qualità, anche un messaggio importan-
te di inclusione sociale.

Le Box ovviamente, possono essere ac-
quistate interamente in Crediti. Questo 
perchè la nostra filosofia di circolarità e 
sostenibilità, passa anche attraverso una 
concezione economica di sostegno e fiducia.
CircuitoLinx si occupa da anni di sostenere 
l’economia territoriale e locale, e attraver-
so il supporto dei suoi numerosi iscritti e di 
coloro che hanno partecipato alla realizza-
zione del progetto, si pone come obiettivo 
primario quello di valorizzare la qualità im-
prenditoriale e lavorativa che ci circonda, e 
che troppo spesso passa inosservata.

La congiunzione di questi elementi ha 
dato vita ad un prodotto unico e inimitabile, 
carico non solo di sapore e di qualità gastro-
nomica, ma anche di valore e di importanza 
etica.
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Come possiamo difendere davvero i va-
lori della sostenibilità? Noi del team di Cir-
cuitoLinx abbiamo deciso di provare a dare 
una risposta a questa importante quanto 
impegnativa domanda. Ecco perché il pro-
getto delle box BontàLinx non è soltanto un 
prodotto realizzato con la massima cura, 
ma rappresenta anche un’idea, un valore e 
veicola un importantissimo messaggio.

L’iniziativa è nata due anni fa dal desi-
derio di sostenere i piccoli produttori e le 
aziende agricole del nostro territorio, con 
l’obiettivo di riavvicinare il cliente ai pro-
dotti e agli alimenti di prossimità, e di far 
riscoprire al consumatore la qualità e la ric-
chezza culturale della nostra terra e della 
nostra rinomata tradizione culinaria.

Visto lo strepitoso successo che hanno 
riscosso le Box lo scorso anno, abbiamo di 
deciso di riproporre l'iniziativa, valorizzan-
do ulteriormente la sua componente eti-
co-sostenibile e facendo tesoro dei preziosi 
consigli che abbiamo ricevuto da coloro che 
ci hanno sostenuto.

L'intero design delle BontàLinx è stato 
quindi modernizzato e ottimizzato; la di-
mensione è stata riadatta e le grafiche sono 
state riorganizzate, e come se non bastas-
se, abbiamo anche aggiunto la possibilità 
di inserire elementi grafici aggiuntivi, come 
la personalizzazione e l'aggiunta del logo 
aziendale rispettivo. Adesso le BontàLinx, 
in entrambe le misure proposte, sono molto 
più natalizie e piacevoli alla vista se le si ac-
quistano come idea regalo!

Ma dietro alla realizzazione delle nostre 
Box, c’è molto di più: il confezionamento 
stesso è stato prodotto dalla Cooperativa 
Sociale Lavoro e Solidarietà, un’associazio-
ne che da anni promuove l’inclusività nei 

Anche quest'anno torna BontàLinx
Natale di sostenibilità e buon gusto G.Di.P. Impianti 

con SDS per i GPS
G. Di. P. Impian-

ti,  (Marco di Pie-
tro nel cerchio) 
azienda leader 
nel settore 
degli impianti 
elettrici e fo-
tovoltaici nella 
zona del coma-
sco, ha deciso di 
dotare i suoi veicoli 
aziendali di un sistema di monitorag-
gio avanzato per migliorare l'efficien-
za operativa e garantire una maggio-
re sicurezza. 

La necessità di mantenere un con-
trollo accurato sui movimenti della 
flotta è diventata fondamentale, so-
prattutto considerando la recente 
espansione delle attività aziendali 
verso nuove aree in Lombardia e Pie-
monte. Per realizzare questo obietti-
vo, G. Di. P. ha scelto di collaborare 
con SDS, azienda di punta nel campo 
della localizzazione satellitare e del-
la sicurezza dei veicoli. Questa colla-
borazione ha portato all'acquisto di 
una serie di localizzatori satellitari 
all'avanguardia, progettati per forni-
re dati in tempo reale sulle posizioni 
dei veicoli. L'implementazione di que-
sti dispositivi consente di aumentare 
significativamente la sicurezza dei 
mezzi e, al contempo, di ridurre i co-
sti assicurativi, grazie alla migliore 
gestione del rischio e alla prevenzio-
ne di furti.

Grazie alla partecipazione a Circu-
itoLinx, l'acquisto è stato effettuato 
utilizzando i crediti Linx, permettendo 
a G. Di. P. di risparmiare preziosa li-
quidità in euro e ottimizzare le spese. 
Questo tipo di collaborazione è l'e-
sempio perfetto di come il network di 
CircuitoLinx possa facilitare sinergie 
tra aziende, garantendo vantaggi con-
creti e soluzioni efficaci per entrambe 
le parti coinvolte.

G. Di. P. ha così migliorato la gestio-
ne della propria flotta aziendale grazie 
alle tecnologie di localizzazione SDS, 
che garantiscono un monitoraggio pre-
ciso e una maggiore sicurezza, e allo 
stesso tempo SDS ha potuto incremen-
tare il suo volume di affari all'interno 
del circuito. Un esempio concreto di 
win-win reso possibile dalla forza del-
la comunità CircuitoLinx.



Gli iscritti in vacanza con Linx
Anche grazie all'intercircuito

Quest'estate, alcuni iscritti di Circuito 
Linx hanno deciso di godersi un periodo di 
meritato riposo approfittando delle oppor-
tunità offerte dai crediti Linx, trascorrendo 
le vacanze presso strutture iscritte al Cir-
cuito o ai circuiti amici, promuovendo così 
la filosofia di un Intercircuito funzionale e 
in piena attività. La bellezza di fare parte di 
un circuito di economia collaborativa come 
Linx sta proprio nella possibilità di tra-
sformare i crediti accumulati con 
il lavoro in esperienze e servizi 
concreti, e questo è esatta-
mente ciò che hanno fatto le 
aziende di cui vi raccontiamo. 

CircuitoLinx fa parte di un 
progetto che si estende anche 
al di fuori della propria ope-
ratività specifica, coinvolgendo 
soggetti sul territorio che costituisco-
no una risorsa commerciale, relazionale 
e finanziaria aggiuntiva per gli iscritti dei 
circuiti di credito coinvolti. Gli iscritti di 
Mountex, Sardex, Venetex, Abrex, Felix e 
Linx collaborano per trovare sinergie nuo-
ve e inedite, anche al di fuori del propri 
confini territoriali. Non si tratta soltanto di 
trovare nuovi partner e di intavolare nuovi 
negoziati, ma anche di scoprire le op-
portunità che risiedono al di fuori 
della propria zona operativa, 
scoprendo nuove realtà e nuo-
ve entusiasmanti possibilità.

 
Lo Studio Luverà, (Giuseppe 
Luverà a destra) noto per la 
sua eccellenza nella consu-
lenza commercialistica e nell'e-
laborazione delle buste paga, ha 
colto l'occasione per prendersi una 
pausa dai numeri e dalle scadenze fiscali. 
Grazie ai crediti Linx, i membri dello Studio 
hanno potuto organizzare un soggiorno ri-
lassante presso una struttura partner, be-
neficiando non solo della tranquillità della 
vacanza, ma anche della soddisfazione di 
vedere concretamente ripagato il proprio 
impegno lavorativo all'interno del circuito. 
 
Matteo Penati, di Nabu Comunicazioni, ha 
deciso di usare i suoi crediti per partire. 

Nabu Comunicazioni, 
agenzia dinamica 

fondata nel 2020, 
ha sempre sup-
portato i pro-
pri clienti con 
competenza nel 

campo editoriale 
e della comunica-

zione. Un vero esem-

pio di come il Circuito Linx sia in grado di 
mettere in contatto realtà che, pur ope-
rando in settori diversi, condividono la 
stessa visione di sviluppo collaborativo. 
 
Galli Pneumatici, con la sua esperienza 
ventennale nel campo della vendita e ri-
parazione di pneumatici, è da sempre 
sinonimo di affidabilità per chi cerca si-

curezza stradale e prestazioni elevate. 
Quest'estate, il team di Galli Pneu-

matici ha avuto l'occasione di 
scoprire quanto il circuito 
possa offrire anche al di fuo-
ri del contesto lavorativo, 
sfruttando i crediti per una 
pausa rigenerante. Una bella 

dimostrazione di come l'im-
pegno quotidiano possa essere 

ripagato con il piacere di un'espe-
rienza di relax, sempre in un'ottica di 

collaborazione e circolarità dell'economia. 
 
Anche Astra Agency, (Federico Ceglie nel 
cerchio sopra) agenzia specializzata in 
content creation e media production, ha 
utilizzato i crediti accumulati per andare 
in vacanza. Il team, abituato a lavorare 
dietro l'obiettivo e tra progetti di comuni-

cazione creativa, ha finalmente potuto 
godere di qualche giorno lontano 

dalla routine, scegliendo strut-
ture ricettive che apparten-
gono al circuito Linx o ai suoi 
circuiti amici. Questa scelta 
non solo ha permesso loro 
di rigenerarsi, ma ha anche 

rafforzato il senso di apparte-
nenza a un network di imprese 

che punta a creare valore condivi-
so e benessere per tutti i partecipanti. 

 
Queste esperienze dimostrano come i cre-
diti Linx siano molto più di una semplice 
moneta complementare. Essi rappresen-
tano una vera e propria opportunità per 
le imprese di godere dei frutti del proprio 
lavoro, trasformando il valore generato in 
esperienze di vita reali, in un circolo vir-
tuoso che coinvolge e arricchisce tutti i 
partecipanti del circuito. 

Il valore dell'Intercircuito è proprio 
questo: la possibilità di far parte di una 
comunità di imprenditori che, con uno 
scambio reciproco, migliora la qualità della 
vita di ciascuno. Le vacanze di quest'esta-
te sono solo un piccolo esempio del poten-
ziale di questo sistema collaborativo, un 
esempio che speriamo sia di ispirazione 
per tutti i membri del circuito e per i player 
della nostra economia locale e nazionale. 

GENECO e Rivauto

All'interno del Circu-
ito Linx, le sinergie 
tra le aziende si 
stanno molti-
plicando, cre-
ando opportu-
nità che vanno 
oltre la sem-
plice fornitura 
di beni e servizi. 
Una collaborazio-
ne che ha dimostrato 
quanto il Circuito possa favorire re-
lazioni virtuose è quella tra Rivauto e 
Geneco Group.

Rivauto (Giorgio Riva nel cerchio), 
azienda storica del settore automobi-
listico fondata nel 1953 a Cernobbio, 
ha trovato nel Circuito Linx un part-
ner ideale per rendere ancora più so-
stenibile il proprio operato. Grazie ai 
crediti Linx, Rivauto ha potuto avva-
lersi dell'esperienza di Geneco Group, 
un'azienda specializzata in soluzioni 
energetiche sostenibili. Geneco ha 
installato pannelli fotovoltaici sulla 
sede di Rivauto, permettendo così 
alla concessionaria di ridurre il pro-
prio impatto ambientale e di abbatte-
re i costi energetici.

Questa collaborazione ha rappre-
sentato un perfetto esempio di come 
due aziende, operanti in settori diver-
si, possano creare valore reciproco 
all'interno del Circuito. Rivauto ha 
migliorato la sua efficienza energeti-
ca e il suo impegno verso la sosteni-
bilità, mentre Geneco Group ha potu-
to ampliare la propria rete di clienti 
e rafforzare la sua missione di pro-
muovere un mondo più verde. Questo 
tipo di collaborazione mostra come il 
Circuito Linx non sia soltanto una piat-
taforma per fare affari, ma anche uno 
strumento per costruire relazioni du-
rature e orientate al futuro.

Trovate il team di Rivauto anche 
all'evento Economia in Circolo del 29 
novembre a LarioFIere. L'azienda 
proporrà una esposizione in serie di 
tutta la categoria dell'autovettura, 
anche nell'ottica di un mondo ener-
getico rinnovato che viene avanti con 
grande tenacia. 

Rivauto sarà presente, insieme a 
molti altri espositori, nel villaggio del-
la circolarità, dalle 15:30 e in poi: non 
perdetevelo!
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Il giorno più bello della vita, quello che si 
aspetta con ansia e agitazione per moltissimo 
tempo, non può essere certo sprecato o sotto-
valutato nella sua organizzazione logistica e 
strutturale. Sì, perché i sentimenti sono fon-
damentali, ma che matrimonio sarebbe senza 
la cura per i dettagli e una celebrazione che si 
rispetti? Ogni piccolo particolare contribuisce 
a creare quell'atmosfera magica e indimen-
ticabile che ogni coppia sogna per il proprio 
giorno speciale.

Per Francesca Viganò, collaboratrice di 
Linx ed espertissima nel campo del marke-
ting, di certo non è stata cosa da poco orga-
nizzare tutto come lo aveva prefigurato negli 
anni. Per Francesca, la cura dei dettagli e la 
creazione di un'atmosfera unica erano ele-
menti irrinunciabili. Il matrimonio doveva 
essere la celebrazione di un amore autentico, 
ma anche un evento curato nei minimi parti-
colari. Fortunatamente, per il "giorno perfet-
to" di Francesca e Simone si è presentato un 
partner eccezionale: la rete di Circuito Linx, 
un network che si è rivelato indispensabile 
per realizzare una cerimonia unica e perso-
nalizzata. Grazie a Linx, tutto è stato possibi-

le: dagli inviti alle decorazio-
ni, ogni elemento è stato 

gestito con estrema 
professionalità, dan-
do vita a un matri-
monio che è stato 
una vera e propria 

esperienza condivisa.

Il viaggio organizzativo 
è partito con il coinvolgimento di Memesi, 
l'azienda di comunicazione iscritta al Circuito 
e già piuttosto celebre per aver ridisegnato 
il bellissimo logo UYBA. Con il team creati-

vo di Memesi, Francesca ha potuto dare for-
ma alla sua visione, strutturando un vero e 
proprio brand per il matrimonio: un logo, un 
sito web dedicato, partecipazioni e wedding 
stationary completamente personalizzati. L'i-
dea alla base di questo progetto era quella di 
trasformare le iniziali dei due sposi in un sim-
bolo che potesse rappresentare la loro unio-
ne, un marchio che trasmettesse il significato 
profondo del loro amore e il desiderio di con-
dividerlo con amici e parenti. Ed è nato così 
"Per Sempre Felici", un brand che ha accom-
pagnato ogni momento del matrimonio, dallo 
scambio delle promesse alla festa finale.

Per la stampa delle partecipa-
zioni, del menù, delle escort card 
e dei tag bomboniere ci si è in-
vece rivolti a Tipografia Rusco-
ni, (Simone de Nardi a destra) 
un punto di riferimento per la 
qualità della produzione tipogra-
fica. Tipografia Rusconi ha saputo 
rendere tangibile la visione di Fran-
cesca e Simone, realizzando materiali di 
altissima qualità, capaci di esprimere eleganza 
e stile senza compromessi. Le partecipazioni, 
cur ate nei minimi dettagli, sono state il primo 
biglietto da visita dell'intero evento, dando agli 
ospiti un assaggio di quello che sarebbe stato 
un matrimonio ricco di emozioni e sorprese.

Ma non è finita qui. Per garantire il massi-
mo comfort agli ospiti, in particolare durante 
la cena che si è svolta nel mese di luglio, è 
stato coinvolto VDrop, che ha fornito dei pra-
tici erogatori di antizanzare monodose. Un 
dettaglio che si è rivelato fondamentale per 
assicurare una serata piacevole e senza in-
toppi, permettendo a tutti di godersi la cena 
all'aperto senza il fastidio delle zanzare esti-

ve. Piccoli gesti, come questo, hanno fatto la 
differenza e contribuito a rendere il matrimo-
nio di Francesca e Simone un evento impec-
cabile sotto ogni punto di vista.

L'attenzione alla cura degli ospiti è con-
tinuata anche nel "Day After", il giorno suc-
cessivo al matrimonio, quando gran parte dei 
partecipanti si è fermata a dormire nelle vici-
nanze. Per questo speciale brunch del giorno 
dopo, il catering è stato organizzato dal team 
del neo-iscritto Rosso Food & More. Hanno 
proposto un buffet molto piacevole, che ha 

incluso hamburger, carne alla griglia, affet-
tati e formaggi di qualità, regalando 

un momento di relax e convivialità 
agli ospiti, che hanno potuto gu-
stare un pasto informale e deli-
zioso, in un'atmosfera rilassata 
e gioviale. Questo momento è 
stato fondamentale per chiude-

re il cerchio delle celebrazioni, 
lasciando negli invitati un ricordo 

indelebile di tutto l'evento.

Non meno importante è stato il contributo 
di Europence, che ha reso ancora più speciale 
l'ambientazione del "Day After" brandizzando 
le sdraio con il logo del matrimonio. Immagi-
nate una distesa di sdraio personalizzate, che 
riproducono il logo "Per Sempre Felici", poste 
attorno all'area relax e al buffet. 

Questo dettaglio ha contribuito a ren-
dere ancora più piacevole l'impatto visivo 
dell'evento, regalando agli ospiti un senso 
di appartenenza e di partecipazione a qual-
cosa di unico. Le sdraio brandizzate sono 
diventate anche un perfetto set fotografico, 
che ha dato vita a ricordi divertenti e indi-
menticabili.

Il giorno più bello per Francesca è anche con Linx
Diversi fornitori del Circuito per una festa memorabile
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Nell'era della digitalizzazione, la trac-
ciabilità dei rifiuti sta evolvendo con l'in-
troduzione del Registro Elettronico Nazio-
nale sulla Tracciabilità dei Rifiuti (RENTRI). 
Questo sistema rivoluziona la gestione dei 
rifiuti a livello nazionale, migliorando la 
documentazione, la compliance normativa 
e la trasparenza. Vediamo come funziona 
il RENTRI, cosa implica per le aziende e 
come possa rendere più efficiente la ge-
stione dei rifiuti sostituendo il sistema car-
taceo in uso dal 1998.

Cos'è il RENTRI?

Il RENTRI è un sistema digitale per regi-
strare e tracciare i rifiuti, introdotto dal De-
creto Legislativo n. 116 del 2020. Mira a so-
stituire gradualmente i registri e formulari 
cartacei, semplificando e automatizzando 
la gestione dei rifiuti. Sarà obbligatorio per 
tutte le aziende italiane che producono, ge-
stiscono o trasportano rifiuti, con partico-
lare attenzione ai rifiuti pericolosi.

RENTRI vs SISTRI

Il SISTRI, introdotto nel 2010, fu ab-
bandonato per criticità e costi elevati. Il 
RENTRI è stato sviluppato coinvolgendo 
attivamente aziende e software house, ga-
rantendo un sistema più intuitivo e meno 
oneroso. Questo approccio partecipativo 
ha creato un sistema migliore, riducendo 
problemi tecnici e migliorando l'integrazio-
ne con i software gestionali esistenti.

Come funziona il RENTRI?

Il RENTRI registra digitalmente e conti-
nuamente i rifiuti, sostituendo formulari e 
registri cartacei. Le principali funzioni in-
cludono:

1. Registrazione: ogni movimentazione di 
rifiuti deve essere registrata elettroni-

camente in tempo reale tra produttore, 
trasportatore e impianto di destinazio-
ne.

2. Tracciabilità: monitora ogni fase del 
processo, migliorando la trasparenza 
sulla provenienza e destinazione dei 
rifiuti.

3. Controllo e Verifica: le autorità possono 
accedere al RENTRI per eseguire con-
trolli più tempestivi e mirati.

 Vantaggi del RENTRI per le aziende

1. Semplificazione amministrativa: elimi-
na la documentazione cartacea, ridu-
cendo errori e accelerando la gestione.

2. Maggiore trasparenza: offre una visio-
ne completa delle movimentazioni dei 
rifiuti.

3. Conformità normativa: semplifica le ve-
rifiche e riduce il rischio di sanzioni.

4. Sostenibilità: riduce l'uso di carta e au-
menta la consapevolezza ambientale.

Obblighi per le aziende

Le aziende che producono, 
trasportano o trattano rifiuti 
pericolosi devono iscriversi 
al registro e aggiornare le 
proprie procedure. Questo 
implica l'uso di strumenti di-
gitali e la formazione del per-
sonale. Le autorità di controllo 
devono avere accesso al RENTRI per 
verifiche periodiche, richiedendo una pre-
parazione adeguata e una revisione delle 
procedure interne.

Sfide e criticità

1. Adeguamento tecnologico: le aziende 
devono investire in software e infra-
strutture digitali.

2. Formazione del personale: serve for-
mare il personale per l'uso della nuova 

piattaforma.
3. Gestione delle tempistiche: i dati devo-

no essere registrati in tempo reale per 
evitare sanzioni.

RENTRI e normativa ADR

Il RENTRI facilita la gestione dei rifiu-
ti pericolosi, garantendo il rispetto delle 
normative ADR per un trasporto sicuro. 
La digitalizzazione migliora la precisione 
nella gestione e il monitoraggio dei rifiuti, 
richiedendo una consulenza specializzata 
per rispettare le norme ADR.

RENTRI, sostenibilità e bilancio ESG

L'adozione del RENTRI contribuisce 
a migliorare l'impatto ambientale delle 
aziende, favorendo la sostenibilità e otti-
mizzando il ciclo delle risorse. Integrarsi 
nel RENTRI significa rispondere alle cre-
scenti aspettative di trasparenza da parte 

di stakeholder e consumatori, miglioran-
do il bilancio ESG e posizionando-

si come leader responsabili nel 
settore.

Come posso aiutarti?

Mi chiamo Emanuele Balli-
ni, specializzato nella gestio-

ne dei rifiuti e nel trasporto di 
merci pericolose. Posso aiutarti 

nell'implementazione del RENTRI, 
nell'adeguamento ai nuovi obblighi, otti-
mizzare la documentazione e assicurare la 
conformità ADR. Inoltre, offro consulenza 
per integrare queste attività con le strate-
gie ESG, supportando la tua azienda verso 
la sostenibilità. 

Se interessato, contattami alla mail 
info@emanueleballini.it per supporto nella 
gestione amministrativa dei rifiuti o nel mi-
glioramento del bilancio ESG.

La nuova era nella gestione dei rifiuti
Introduzione al RENTRI e alla gestione documentale
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Sentite anche voi la magia di questo momento speciale? Sentite il profumo dei biscotti 
appena sfornati e le luci scintillanti lungo le strade brillano nei nostri occhi. Cosa c'è di me-
glio che vivere questo periodo tranquillo e romantico prenatalizio tra le montagne innevate? 
L'intera varietà dell'inverno in Alto Adige attende gli appassionati di sport invernali attivi in 
Val d'Ega: ciaspolate nell'incontaminato paesaggio invernale, sci di fondo, slittino e sci alpino. 
Prenotate una piacevole vacanza nelle Dolomiti con la nostra “offerta speciale prenatalizia”!

bValue HR è il partner strategico per le aziende nella gestione completa del personale. La 
loro missione è supportare le HR semplificando le attività più complesse. La suite modulare 
di bValue HR copre tutte le aree fondamentali del mondo HR, dalle funzioni hard come Ammi-
nistrazione del Personale, Presenze, Costi, Payroll e Benchmarking, fino alle aree soft legate 
a sviluppo, recruiting, crescita di carriera, valutazione delle performance, benessere azienda-
le e molto altro ancora.

  Via Josef Ressel 2/F, Bolzano
  345 406 7525
  hello@bvalue.it
  www.bvaluehr.com

bValue HR

Mountain Chalet Schlossberg

  Platzviertel 1, Nova Ponente (Bolzano)
  347 745 0015
  info@chalet-schlossberg.it
    www.chalet-schlossberg.it
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Il mercato dei fondi europei sta attra-
versando un periodo di "pulizia" dettato 
dalle nuove normative. Circa 351 fondi 
ESG sono stati costretti a chiudere per 
non aver risposto adeguatamente ai nuo-
vi requisiti regolamentari imposti dalle 
autorità europee, che stanno diventando 
sempre più stringenti e mirano a garanti-
re che i fondi etichettati rispettino davvero 
gli standard di sostenibilità. Altri 50 fondi 
hanno abbandonato la sigla a causa di un 
mancato rispetto degli standard minimi, 
dimostrando che la pressione normati-
va non lascia spazio per compromessi. 
 
Secondo Valori.it, oltre 1.600 fondi potreb-
bero dover cambiare nome nei prossimi 
mesi, cambiando denominazioni e mar-
keting strategies per evitare la necessità 
di aderire a rigidi parametri ESG. Questo 
cambiamento punta a una maggiore selet-
tività e a eliminare quei fondi che non ri-
spettano davvero gli standard di sostenibi-
lità. Nel frattempo comunque, sono nati 43 
nuovi fondi conformi alle nuove direttive. 
 
Anche le aziende italiane dovranno affron-

tare nuove sfide legate alla sostenibilità. 
Il decreto che recepisce la direttiva CSRD 
sarà effettivo dal 25 settembre 2024 e ri-
chiederà un cambiamento significativo 
nel modo in cui le aziende affrontano il 
tema della sostenibilità. Le grandi azien-
de quotate dovranno pubblicare il bilancio 
di sostenibilità già dal 2025, quelle non 
quotate dal 2026, mentre le PMI quota-
te avranno l'obbligo a partire dal 2027. 
 
Non si tratta soltanto di adempiere a un 
obbligo normativo, ma di un'opportunità 
per le aziende di mostrare il proprio im-
pegno verso la sostenibilità e migliorare 
la trasparenza verso gli investitori e i con-
sumatori. La nuova rendicontazione fornirà 
una visione più completa dell'impatto delle 
imprese, andando oltre il semplice adempi-
mento normativo e permettendo alle azien-
de di raccontare in modo più dettagliato la 
loro storia di sostenibilità. Sarà una sfida 
per molte aziende, ma rappresenta anche 
un'opportunità per differenziarsi in un 
mercato sempre più attento a questi temi.

 La sostenibilità è un trend in crescita 
che sta rapidamente diventando una com-
ponente fondamentale. Chi riesce a vedere 
questa sfida come un'opportunità può trar-
ne notevoli benefici. 

Circuito Linx, per esempio, supporta le 
aziende nel migliorare il loro impatto socia-
le, ambientale e finanziario, aiutandole a tra-
sformare gli obblighi normativi in una leva 
per la crescita.

L'ESG è un acronimo che cresce
E sono in arrivo policies rilevanti

Durante la campagna elettorale, Donald 
Trump ha annunciato dazi fino al 20% sulle 
importazioni per proteggere le industrie na-
zionali e riportare posti di lavoro negli Stati 
Uniti. 

 
Le dichiarazioni del tycoon sottolineano la 
necessità di ridurre la dipendenza econo-
mica dalle dinamiche globali e rafforzare 
l'economia di prossimità attraverso reti di 
collaborazione locale. La globalizzazione ha 
portato vantaggi, ma anche vulnerabilità agli 
shock esterni. Rafforzare le reti economiche 
locali è cruciale per garantire stabilità e re-
silienza al sistema economico di prossimità, 
che influenza direttamente i consumatori. 
Investire nelle aziende locali crea valore 
e accresce la resilienza economica del-

le comunità. Sostenere le imprese del 
territorio è un approccio che bilancia le 
dinamiche globali con quelle locali, assi-
curando maggiore sicurezza economica. 
 
Il tessuto imprenditoriale italiano, con il suo 
focus su qualità e innovazione, può esse-
re un esempio di come le economie locali 
possano prosperare. Promuovere qualità, 
innovazione e collaborazione locale rappre-
senta una strategia di sviluppo sostenibile 
per affrontare le sfide dei mercati globali. 
 
Investire nelle comunità locali significa 
puntare su un modello economico integrato 
e resiliente. Solo così si può costruire un 
sistema capace di affrontare sfide future e 
adattarsi proattivamente ai cambiamenti.

Trump e il nuovo mandato, ma gli equilibri cambiano
Quali conseguenze vivrà la nostra economia locale?

Se a dircelo è l'ONU
qualcosa non va

Secondo un rapporto delle Nazioni 
Unite, l'economia globale non sta ga-
rantendo il benessere ai cittadini, con 
gravi ripercussioni sulla salute men-
tale dei lavoratori. La crisi economica 
e le disuguaglianze stanno creando 
un ambiente di lavoro ostile, caratte-
rizzato da stress e ansia. Sempre più 
persone affrontano condizioni di lavo-
ro precarie e pressione costante, tutti 
elementi che contribuiscono al dete-
rioramento del benessere mentale. 
 
L'ONU evidenzia la necessità di un'e-
conomia equa, capace di garanti-
re condizioni di lavoro dignitose e 
supportare il benessere psicologi-
co. Ciò significa investire in politi-
che del lavoro che promuovano l'e-
quilibrio tra vita professionale e 
privata e un ambiente di lavoro sicuro. 
 
La salute mentale deve diventare 
una priorità nelle politiche economi-
che e nei luoghi di lavoro. Le aziende 
devono adottare programmi di sup-
porto psicologico e i governi devo-
no integrare la salute mentale nei 
programmi di sviluppo economico. 
 
Un modello economico che ignora il 
benessere delle persone mina la pro-
pria sostenibilità. Puntare su un mo-
dello economico che metta al centro le 
persone è fondamentale per affrontare 
le sfide future e garantire una crescita 
inclusiva e sostenibile.
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SulSerio, incubatore di startup e labo-
ratorio d'impresa con sede a Seriate, si 
sta già distinguendo nonostante la recen-
te apertura, grazie alla collaborazione con 
il Circuito Linx e numerosi imprenditori 
desiderosi di beneficiare dei suoi servizi. 
Grazie alla capacità di connettere idee, ri-
sorse e persone, SulSerio si pone come 
uno dei principali attori nel panorama 
dell'innovazione locale, contribuendo a 
dare forma a nuovi progetti e a far cresce-
re il tessuto imprenditoriale del territorio. 
 
Negli ultimi tempi, SulSerio ha fatto passi 
da gigante in diversi settori, contribuendo 
attivamente alla crescita di nuove real-
tà imprenditoriali del territorio. Ecco un 
resoconto delle attività più recenti, che 
dimostra quanto la sinergia tra diverse 

iniziative possa generare va-
lore e risultati tangibili. 

 
Uno dei casi di suc-
cesso è rappresen-
tato dal supporto of-
ferto al titolare di MT 

Consulting, Alessandro 
Mazza (a sinistra). MT 

Consulting, già strutturata e iscritta al Cir-
cuito Linx, ha intrapreso un nuovo progetto 
orientato alla consulenza generale. L'azien-
da è stata fondata per offrire supporto alle 
imprese attraverso strumenti digitali, sem-
plificando i processi gestionali e creando 
strategie di comunicazione efficaci. Grazie 
all'esperienza e alle competenze del team, 

MT Consulting è in grado di offrire 
soluzioni personalizzate per ottimizza-
re rendimento e visibilità sul mercato, 
consolidando così la propria posizione 
come partner affidabile. Con questo nuo-
vo progetto, Alessandro Mazza espan-
de ulteriormente il suo raggio d'azione, 
puntando a nuovi orizzonti, e dimostran-
do la capacità di adattarsi alle esigen-
ze in continua evoluzione del mercato. 

SulSerio ha inoltre incubato due startup 
già esistenti: HomeSolving, fondata 
da Carmen Calianno (a destra) e 
iscritta a Linx, e Euprana.

HomeSolving è una società 
specializzata nella valorizza-
zione immobiliare, con l'obiet-
tivo di ottimizzare gli immobili 
prima della vendita, massimizzandone 
il valore e accelerando il processo di ces-
sione. 

Grazie a un team di esperti nel settore, 
HomeSolving è in grado di analizzare ogni 
proprietà in dettaglio, proponendo soluzio-
ni su misura per migliorare l'attrattività e 
il valore di mercato degli immobili. Questo 
approccio personalizzato non solo consen-
te di ottenere risultati concreti in termini di 
vendite, ma contribuisce anche a creare una 
cultura della valorizzazione immobiliare 
che pone l'accento sulla qualità e l'efficienza. 
 
Euprana, d'altra parte, è specializzata nella 
produzione di cerotti innovativi per il naso, 
offrendo una soluzione unica nel suo ge-
nere, capace di migliorare il benessere dei 
suoi clienti. I cerotti sviluppati da Euprana 
sono progettati per offrire sollievo imme-
diato e migliorare la qualità della respira-
zione, contribuendo a uno stile di vita più 
sano e confortevole. 

La collaborazione con SulSerio ha 
permesso a Euprana di accedere a ri-
sorse preziose per migliorare ulterior-
mente il proprio prodotto e ottimizza-
re i processi produttivi, rendendoli più 
sostenibili e competitivi sul mercato. 
 
Inoltre, SulSerio sta fornendo consulenza 
per l'apertura di due future startup, una 
nel settore dell'editoria e l'altra nel settore 
dei viaggi. Al momento non sono disponibili 
ulteriori dettagli, ma ci sono molte novità 
in arrivo, e l'entusiasmo per questi nuovi 

progetti è palpabile. Questi due nuovi pro-
getti rappresentano la diversificazione delle 
aree di intervento di SulSerio, che conti-
nua a esplorare settori ad alto potenziale 
di crescita e a supportare l'innovazione in 
diversi ambiti. L'editoria e il turismo sono 
due settori che stanno vivendo trasforma-
zioni profonde, e l'approccio innovativo 
di SulSerio promette di dare un contribu-
to significativo a queste nuove iniziative. 
 
SulSerio è anche coinvolta in un progetto 

di affiancamento nel settore ESG (Envi-
ronmental, Social, Governance), un 

tema di grande rilevanza e poten-
zialità, dimostrando il suo impe-
gno nel sostenere iniziative ad 
alto impatto sociale e ambienta-
le. Il supporto alle pratiche ESG 

è diventato fondamentale per 
molte aziende che desiderano non 

solo crescere economicamente, ma an-
che contribuire positivamente alla società e 
all'ambiente. 

SulSerio sta lavorando a stretto con-
tatto con diverse realtà per garantire 
che i principi ESG siano integrati nelle 
strategie aziendali, contribuendo a crea-
re imprese più etiche e sostenibili. Que-
sto approccio non solo migliora l'impatto 
ambientale delle aziende coinvolte, ma le 
rende anche più attraenti per investitori e 
partner commerciali che pongono sempre 
più attenzione ai criteri di sostenibilità. 
 
Come ulteriore passo verso l'innovazione e 
il supporto all'imprenditoria locale, SulSe-
rio ha recentemente lanciato una piattafor-
ma di crowdfunding equity. Un'iniziativa che 
si preannuncia ricca di opportunità per chi 
desidera investire in progetti imprenditoria-
li innovativi. Rimanete connessi per scopri-
re tutte le novità e le potenzialità di questo 
prezioso strumento, che promette di cam-
biare il modo in cui le startup trovano il sup-
porto finanziario necessario per crescere. 
 
SulSerio sta dimostrando come l'innova-
zione e la collaborazione possano effetti-
vamente fare la differenza nello sviluppo 
imprenditoriale. 

Grazie alla capacità di mettere in con-
nessione startup, investitori e imprese già 
strutturate, SulSerio sta contribuendo in 
modo significativo a creare un ecosistema 
favorevole alla crescita e alla sostenibilità. 
tore può offrire.
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Continua il progetto SulSerio: tante novità in arrivo
L'incubatore e laboratorio di impresa di Seriate non si ferma!
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L’unicità abbraccia tutta la terra e ciò che contiene nella sua inte-
rezza ovvero il mondo minerale, vegetale, animale e umano , oltre a 
tutto l’universo. Partiamo dall’osservazione che non c’è nulla di ugua-
le sulla terra. Nel mondo vegetale non si formano due alberi uguali e 
soprattutto due foglie uguali nello stesso albero, nello stesso bosco e 
in tutto il pianeta, due spighe di frumento uguali, due frutti uguali... Nel 
mondo animale non ci sono, nella stessa specie, due animale uguali 
per forma, colore e comportamento (anche gli animali hanno un loro 
carattere personale che li rende, oltre che nell’aspetto anche nel com-
portamento, unici). 

Come vediamo gli esseri umani sono diversi per aspetto, per ca-
rattere, per comprensione, per comportamento: come mai tutto ciò? 
Non lo sappiamo. Tuttavia siamo immersi in questa diversità. I genito-
ri quando generano un figlio non sanno come nascerà in termini di ca-
pacità, fisicità, bellezza, intelligenza, tendenze, talenti, comprensione.  
Non sappiamo questo, ma sappiamo che tale unicità, trattandosi degli 
esseri umani, è il bene prezioso dell’umano essere che in questa unici-
tà sviluppa, con gradualità diverse, il suo modo personale e irripetibile 
di comprendere. Ognuno comprende in modo personale quello che de-
cide di comprendere. Genitori che hanno più figli vedono e sanno come 
i figli siano diversi e a maggior ragione sono diversi da tutti i figli della 
stessa età sparsi sulla terra. In ognuno c’è qualcosa di originale e di 
prezioso che non ha nessun altro. Nasce subito una riflessione: ogni 
essere è sulla terra per fare un percorso originale e personale di 
comprensione che produce poi azione ma gli è praticamente vietato, 
di fatto, di non capire e agire imitando un comportamento altrui. Il 
fatto di guardare quello che fa o dice una persona può essere utile ma 
imitarla senza capire quindi quello che fa o dice e il motivo per cui fa 
e dice quello che dice, può solo condurre ad un errore, se non subito, 
certamente nel tempo. 

Questo è il limite delle ideologie di qualsiasi tipo esse siano: so-
ciali, religiose, partitiche o di qualsiasi altra provenienza, quando 
vogliono imporre rigide e inderogabili regole comportamentali. Non 
si agisce seguendo qualcuno o qualcosa che ci dice cosa dobbiamo fare 
senza averne capito l’essenza e averne approvato il contenuto. Noi sia-
mo chiamati a essere noi stessi e non l’imitazione di un altro per bravo, 
potente, carismatico che sia. Con ogni essere umano viene al mondo 
qualcosa che non è mai esistito prima. Qualcosa di primo e unico e che 
non si ripeterà. Di questo tutti noi dobbiamo avere consapevolezza e 
ricordare che la sapienza universale ne tratta da sempre con costan-
za e senza cambiamenti. Quando siamo su questo sentiero diventiamo 
interessanti, per chi ci contatta, poichè tutti sono attratti da chi rappre-
senta, con la sua presenza, qualcosa di nuovo, di originale. Siamo allo-
ra una storia nuova per tutti. Una storia che ha la necessità di essere 
scritta con continuità per essere sempre nuova. 

Ma questo accade quando abbiamo deciso di non imitare nessuno. 
Per cui il nuovo che comprendiamo quotidianamente rappresenta la 
continuità della nostra storia. Non c’è bisogno di fare cose straordi-

MARIO ROMANO NEGRI
dedica alla ricerca della saggezza il tempo, l’attenzione e le energie 
di cui dispone seguendo le religioni, le dottrine e le filosofie conosciute

narie: basta essere se stessi, basta guardare, pensare e agire secondo 
un personale intendimento, una personale ricerca e giungere ad una 
personale conclusione che guida il nostro comportamento. 

Le persone nella vita sono valutate per quello che fanno e che 
spiegano, se richieste, le ragioni per cui fanno quello che fanno. 
Queste spiegazioni faranno emergere se la loro azione è propria, ori-
ginale, unica oppure la ripetizione di altri . Nulla di più ma anche nulla 
di meno. Ogni singola persona è qualcosa di nuovo nel mondo ed è 
chiamato a portare a compimento la propria unicità in questo mondo, 
nel tempo che scorre. Questa unicità, abbiamo detto, produce l’essere 
interessante per chi ne viene contattato. 

L’imitazione è come un film già visto ed per questo che si perde 
luce, interesse in chi questa scelta ha fatto. L’unicità mette in luce quel-
lo che siamo in positivo e in negativo, in ciò che rappresentiamo, con la 
parola e con l’azione, di armonico o disarmonico. Questo è il punto cen-
trale dell’essere umano: per condurre questa unicità verso l’utile, l’ar-
monico, il positivo e non verso i loro contrari deve giungere a guidare 
questa unicità avendo consapevolezza di quello che fa, di come agisce 
e perché. Da questa guida nasce e parte il viaggio dell’essere umano 
nella vita. Gli esseri hanno tutto per capire perché in qualsiasi luogo si 
nasca, si viva, in ricchezza o povertà, seguendo una religione o un’al-
tra o non seguendone nessuna, avendo una famiglia o non avendola... 
non cambia nulla nell’utilizzo fecondo di questa unicità. Nasciamo per 
capire le stesse cose indipendentemente dalle situazioni e per molti 
nasciamo in un luogo sempre adatto per mettere a frutto la nostra 
unicità, per comprendere. Altrimenti non si spiegherebbe come mai 
tutti, nell’essenza, cerchino sul pianeta le stesse cose, tendano alle 
stesse finalità che possiamo riassumere in questo modo: calma inte-
riore, serenità, pace. 

Questi sono gli obiettivi veri che ogni essere umano deve dedicarsi 
a cercare di raggiungere ricordando che gli inganni che impediscono il 
loro raggiungimento sono tanti tra i quali i più evidenti sono la ricer-
ca del potere e del possedere, del tanto danaro che non compra mai 
ciò che è importante, l’uso della bellezza, le pulsioni chiamate amore, 
lo sfruttamento degli altri esseri umani per cercare solo un proprio 
vantaggio, i tanti attaccamenti verso le persone e verso i beni materia-
li… La giusta via è guidare la nostra unicità verso un quotidiano che 
tenga a bada in modo costante questi nemici della nostra armonia 
che hanno tutti la medesima caratteristica: promettono ciò che nel 
tempo non possono mantenere perché non è in loro potere disporne 
non essendo fonti durature, e nel migliore dei casi , solo temporanee, 
di gioia, calma interiore. 

Che sia questa, quella dell’unicità, la via da percorrere nella no-
stra vita, ed è il mio augurio, e per tutti noi allora buon viaggio di 
comprensione dell’armonia, figlia della sapienza, che è l’unico sen-
tiero che conduce alla serenità, alla calma interiore, alla pace... e 
che dona gioia, e che sia costante dipendendo da noi, nel tempo.

Il valore incompreso dell'Unicità
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